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RESUMEN EJECUTIVO

La dificil situacion econdmica ha hecho necesaria la creacion de sectores estratégicos
de crecimiento y desarrollo para la economia del pais, motivo por lo cual es
conveniente la implementacion de un estudio sobre la administracion de capital de
trabajo aplicado en las empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores, siendo
este, uno de los sectores poco estudiados. Esta investigacion se ha disefiado con el fin
de determinar la relacion existente entre la gestion de actividad y la rentabilidad de las
empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la provincia de
Tungurahua, periodos 2018-2019.

Este analisis se realizo a través de un enfoque cuantitativo basado en la recoleccion de
informacion economica y financiera proporcionada por la base datos de la
Superintendencia de Compaiias, Valores y Seguros mediante el CIIU G4510 “Venta
de Vehiculos Automotores”. Ademas, se elaboro un estudio descriptivo y correlacional
desarrollado mediante indicadores de gestion de actividad que permitieron conocer y
evaluar las decisiones empleadas en la utilizacion de sus recursos financieros. En
segundo plano con el fin de determinar el desempefio econémico y financiero se
calculé dos medidas de rendimiento: ROA y ROE, de las cuales se analiza la capacidad
de las compariias para generar beneficios para sus socios y/o accionistas. Finalmente
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se obtuvo los coeficientes de correlacion entre las variables de estudio mediante el r
de Pearson. Segun los resultados se encontré que los indicadores tanto de Gestion de
Actividad como de rentabilidad no posee una relacion significativa, es decir la
administracion de capital de trabajo no influye significativamente en la rentabilidad de
las empresas del sector automotor, esto se fundamenta con los valores encontrados que
van desde -25,45 por ciento en relacion al periodo promedio de cobro a clientes, hasta
29,95 por ciento a razon de la rotacion de cuentas por cobrar, determinandose como

resultado una correlacion mala.

PALABRAS DESCRIPTORAS: GESTION DE ACTIVIDAD, RENTABILIDAD,
ADMINISTRACION DE CAPITAL, INDICADORES.
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ABSTRACT

The difficult economic situation has made it necessary to create strategic sectors of
growth and development for the country's economy, which is why it is advisable to
implement a study on the management of working capital applied in companies
dedicated to the sale of motor vehicles, this being one of the sectors little studied. This
research has been designed in order to determine the relationship between the
management of activity and the profitability of companies engaged in the sale of motor

vehicles in the province of Tungurahua, periods 2018-2019.

This analysis was carried out through a quantitative approach based on the collection
of economic and financial information provided by the database of the
Superintendency of Companies, Securities and Insurance through ISIC G4510 "Sale
of Motor Vehicles". In addition, a descriptive and correlational study developed using
activity management indicators was developed that allowed to know and evaluate the
decisions used in the use of their financial resources. In the background, in order to
determine economic and financial performance, two performance measures were
calculated: ROA and ROE, from which the ability of companies to generate profits for
their partners and/or shareholders is analyzed. Finally, the correlation coefficients
between the study variables were obtained using Pearson's r. According to the results



it was found that the indicators of both Activity Management and profitability do not
have a significant relationship, that is, the administration of working capital does not
significantly influence the profitability of companies in the automotive sector, this is
based on the values found ranging from -25.45 percent in relation to the average period
of collection to customers, up to 29.95 percent due to the rotation of accounts

receivable, determining as a result a bad correlation.

KEYWORDS: ACTIVITY MANAGEMENT, PROFITABILITY, CAPITAL
MANAGEMENT, INDICATORS.
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CAPITULO |
INTRODUCCION

1.1 Justificacién
1.1.1 Justificacion tedrica

En la actualidad, toda organizacion sin importar su giro de negocio realiza un
sinnimero de operaciones que se deriva de la comercializacion de un producto o
prestacion de un servicio (UNID, 2017), razon por la cual, producen un tipo de
informacion financiera que es manejada segun los principios contables, para
proporcionar un claro panorama acerca la situacién financiera y patrimonial de la

empresa (L6pez, 1987).

De ahi, que la relacidon entre la contabilidad y las finanzas influyen en la gestion de las
operaciones de una empresa en direcciones diferentes. La contabilidad financiera
brinda informacion importante acerca de las operaciones de financiamiento de una
organizacion, en tanto, que las finanzas requieren de dicha informacion contable para

la toma de decisiones en la gerencia (Morshed, 2020).

Por ello, el interés de varios estudios en analizar la relacion entre la gestién de las
actividades y la rentabilidad de una organizacion (Flores, Naval, Apaza, & Alvarez,
2017). Para Deloof (2003), la mayoria de empresas deciden invertir una gran cantidad
de efectivo en capital de trabajo, y a su vez, depende de una cantidad significativa de
cuentas por pagar en el corto plazo como fuente de financiamiento. A partir de esta
dependencia, el uso eficiente de los activos y pasivos corrientes de una empresa, es
conocido como la “gestion de capital de trabajo” (Malmi & Ik&heimo, 2003). Por tal
razon, Agha (2014) sefiala que la gestion de las actividades es la clave del equilibrio
entre los componentes del capital de trabajo (deudores, inventarios y cuentas por
pagar), y, por ende, es transcendental gestionarlos de manera eficaz y eficiente, pues
estdn directamente relacionados con la rentabilidad de las empresas (Ponsian,
Chrispina, Tago, & MKkiibi, 2014).

Por otra parte, se ha comprobado que la gestion de capital de trabajo brinda dos
beneficios importantes en la empresa, la primera alude a la liquidez pues las existencias

provocan salidas de efectivo a proveedores y entrada de efectivo de clientes; mientras
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que, la segunda hace referencia a la manera de gestionar el valor de la empresa, debido
a que la gestién de capital esta relacionado con la rentabilidad, pues la gestion de
capital circulante puede incrementar las ventas de la empresa y por ende las utilidades,
o por otro lado, puede afectar en el capital de trabajo lo que incide en el costo de capital
(Knauer & Wohrmann, 2013).

Dentro de este marco, el principal objetivo que persigue una organizacién es obtener
mas beneficios y esto lo puede lograr Unicamente mediante el aumento de la
produccion o la operacién, para lo cual, debe inyectar liquidez en el capital de trabajo
para dar continuidad a las operaciones comerciales y garantizar el pago de las
obligaciones en el corto plazo (Morshed, 2020). En este sentido, la administracion del
capital de trabajo es preponderante pues al tener control de los recursos financieros
corrientes tiene un impacto directo en la rentabilidad y el nivel de liquidez que percibe
la empresa (Lazaridis & Tryfonidis, 2006).

Enfocandose en el sector comercial, el cual comprende las actividades de comercio al
por mayor y menor, reparacién y venta de vehiculos automotores y motocicletas
registradas bajo la Clasificacion Nacional de Actividades Econémicas CIIU G (INEC,
2012). Se constata que es uno de los sectores mas dinamicos y diversificados en la
economia del Ecuador, pues concentra el 23% de establecimientos del total del pais y

su participacién alcanza el 9,5% del PIB nacional (Ekos, 2019).

En lo relacionado a la venta de vehiculos automotores segin CIIU G4510, se
determiné que su volumen de ventas fue de méas de 135 mil unidades en 2018, lo que
indica un incremento de 29,2% respecto al 2017 (Ekos, 2019). Sin embargo, el sector
se vio afectado tras la dificil situacién econémica del pais puesto que, en el ultimo
trimestre de 2018, tuvo un crecimiento de 1,2% que en comparacion al periodo del afio
anterior de 6%, evidencia los efectos de la desaceleracion econdémica (BCE, 2018). En
tanto, que para el primer trimestre de 2020 el comercio fue la actividad méas golpeada
tras la pandemia del coronavirus, pues experimentd una caida de 17,9% con respecto
al mismo periodo del 2019, mientras que, sus ventas internas fueron de 12.940

millones de ddlares entre enero y abril de 2020 (EI Comercio, 2020).

Por otro lado, la provincia de Tungurahua es reconocida como una de las economias

mas fuerte del pais, pues su reconocimiento proviene del alto movimiento comercial,
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agricola, manufacturero y turistico (Zamora & Coello, 2015). Ademas, se estima que
la provincia ha reportado cerca de 2.634 millones de dolares al PIB nacional, lo que

representa el 2,85% de participacion en la economia ecuatoriana (Moreta, 2017).

Asi también, Tungurahua ocupa el cuarto lugar en la actividad de compras de vehiculos
livianos a nivel provincial, con un total de 7.538 vehiculos nuevos matriculados en
2017 (La Hora, 2018). Segun, la Asociacién de Empresas Automotrices del Ecuador
(AEADE) este panorama exitoso surge por la aceptacion de compra de vehiculos de
marcas chinas, pues aunque la mayoria de compradores prefieren Chevrolet, KIA y
Hyundai, la marca china Great Wall cuya ensambladora se ubica en la ciudad de
Ambato desde 2013, se ha posesionado como una de las mas demandadas a nivel
nacional y de Latinoamérica, pues ha vendido mensualmente entre 800 y 900 unidades
en el pais (AEADE, 2018).

Con este breve panorama de apertura, el presente estudio tratara de analizar la gestion
realizada en la administracion del capital de trabajo y su relaciéon con su nivel de
rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la
provincia de Tungurahua para tratar de determinar la existencia de un vinculo que

podria ayudar en la toma de decisiones de los gerentes de estas entidades comerciales.

1.1.2 Justificacién metodoldgica

El capital de trabajo es un componente importante del capital de una empresa que
ayuda a realizar las actividades del dia a dia. Una correcta administracion capital de
trabajo puede ayudar a una empresa a optimizarse y alcanzar beneficios monetarios
(Aggarwal & Chaudhary, 2015).A partir de este postulado este estudio intenta
examinar la relacién entre el capital de trabajo y la rentabilidad de las empresas
dedicadas a la comercializacién de vehiculos automotores en la provincia de
Tungurahua, pues segin Asociacion de Empresas Automotrices del Ecuador (2018)
las compafiias halladas en esta zona geogréafica representan alrededor del 6% de las
ventas totales del pais, convirtiéndola en la cuarta provincia con mayor participacion

en el mercado.

En este sentido, partiendo del trabajo de Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017) y a

través de un enfoque cuantitativo pretende utilizar datos de fuentes secundarias como



la Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros (SUPERCIAS) organismo de
control para las compafiias del Ecuador, que proveera de informacion econémica y
financiera contenida en los diferentes balances correspondientes a los periodos 2018-
2019, de acuerdo a la disponibilidad de informacion de las empresas que conforman
el CIlU G4510 VENTA DE VEHICULOS AUTOMOTORES.

El estudio se desarrollara en tres partes, iniciando con el analisis de la administracién
de capital de trabajo de las concesionarias de automdviles de Tungurahua mediante
ratios de gestion de actividad; en otro punto, se examinara el desempefio de las
compaifiias durante el periodo de estudio a través de medidas de rendimiento financiero
(ROE) y economica (ROA); por ultimo, se desarrollara una matriz de correlacion de
Pearson que permita identificar el grado de relacion lineal entre los indicadores de

gestién de actividad y rentabilidad de las firmas.

1.1.3 Justificacion préactica

En cierta parte, toda organizacion debe administrar de manera efectiva y eficiente las
cuentas por cobrar, los inventarios y las cuentas por pagar para alcanzar el éxito y
garantizar su permanencia en el mercado. Por ello, es importante indagar en el tema
de la gestion de actividad y su vinculo con la rentabilidad en el sector automotriz de la

provincia de Tungurahua en los periodos 2018-2019.

Desde la perspectiva practica, un Contador puede aportar de manera significativa al
desarrollo empresarial, pues tiene la capacidad analitica de interpretar la informacion
financiera para ayudar a la toma de decisiones. Ademas, el conocimiento contable
adquirido durante su preparacion académica lo faculta para tener el control de los
procesos que generan informacion financiera, por lo tanto, analizar de manera
minuciosa laadministracion de los activos y pasivos corrientes que han tenido el sector
automotriz en los ultimos cinco afios, para evaluar su desempefio y plantear soluciones

para mejorar su rentabilidad.

Por otro lado, el aporte a la sociedad proviene de las indagaciones que se realizaran en
el comportamiento del control de los recursos econdmicos que han tenido las
concesionarias de vehiculos nuevos en la provincia, pues es una de las actividades

econdémicas que generan mas riqueza y fuentes de trabajo en la provincia. Finalmente,



la contribucién a la academia es por medio del enriquecimiento de nuevo conocimiento
en el ambito empresarial, al hacer uso de técnicas estadisticas para comprobar la

hipétesis del estudio y abrir nuevas expectativas de investigacion en el sector.
1.1.4 Formulacion del problema de investigacion

¢Cual es la relacion existente entre la Gestion de actividad y rentabilidad de las
empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la provincia de
Tungurahua, periodos 2018-20197?

1.2 Objetivos

1.2.1 Objetivo general

Determinar la relacion existente entre la gestion de actividad y la rentabilidad de las
empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la provincia de
Tungurahua, periodos 2018-2019.

1.2.2. Obijetivos especificos

- Examinar la administracion de capital de trabajo de las concesionarias de
automaviles de Tungurahua, mediante ratios de gestion de actividad, para la
evaluacion de sus decisiones en la utilizacion de los recursos en los periodos
2018-20109.

- Analizar el rendimiento financiero de las empresas dedicadas a la venta de
vehiculos automotores a través de indicadores de rentabilidad econémica y
financiera para conocer su capacidad de generacion de beneficios en los
periodos 2018-2019.

- Relacionar los indicadores de gestion de actividad versus los de rentabilidad,

para la determinacion del nivel de dependencia entre las variables.



CAPITULO II
MARCO TEORICO

2.1 Revisién de literatura

2.1.1 Antecedentes investigativos

La dificil situacién econémica mundial, las expectitivas de surgimiento de un negocio
y la falta de liquidez en sistemas financieros locales, han sido los factores que ha
limitado a la permanencia de organizaciones y al crecimiento de un pais (Pérez Ifigo
& Ferrer, 2015). Alrededor del mundo, la gestion de actividad y rentabilidad toman
un rol muy importante al momento de definir la liquidez y permanencia de empresas

en el mercado.

Es por ello que la presente investigacion esta encaminada a explicar la relacion
existente entre la gestion de actividad y la rentabilidad de las empresas del dedicadas
a la venta de vehiculos automotores en la provincia de Tungurahua, sustentado en
articulos cientificos que han estudiado las variables planteadas en el presente

documento a través de los cuales ayudan a fundamentar la investigacion.

Mongrut, Fuenzalida O'Shee, Cubillas Zavaleta, & Cubillas Zavaleta (2013) en su
estudio “Determinants of Working Capital Management in Latin American
Companies”, se planteé como objetivo principal determinar los factores que inciden
en la gestion de actividad de las empresas Latinoamericanas, a través de un analisis de
panel no balanceados de empresas cotizadas en cinco mercados de valores en ubicados
en los paises de Argentina, Brazil, Chile, México y Per. Al comparar estas evidencias,
concluy6 que tan solo en Per( existe mejoras en la gestion de capital de trabajo. Los
estudios muestran que los demas paises latinoamericanos muestran un disertacion
negativa de correlacion entre el tamafio de esas empresas y su indice de concentracion
en sus industrias teniendo como resultado que estas empresas latinoamericanas utilizan
el poder de adquisicién e introduccién en el mercado, sus ventas futuras y el riesgo del
pais como estrategia para el ciclo de conversidn de efectivo, lo que hace énfasis en que
invierten muy poco en capital de trabajo; siempre y cuando exista un menor riesgo de

fracaso.



Por otro lado Morales Castro, Abreu Beristain, & Rosado Mufioz (2012), en su
investigacion titulada “El capital de trabajo en el sector industrial de la Bolsa Mexicana
de Valores durante las crisis econémicas de 1990 a 2010”, se plante6 como objetivo
primordial, evidenciasr los efectos financieros de las politicas de capital de trabajo de
las empresas que cotizan en la Bolsa Mexicana de Valores del sector industrial, para
ello analizaron 34 entidades divididas en los sectores manufacturero y de Alimento,
bebida y tabaco. Su estudio se desarroll6 a partir de datos recolectados en los estados
financieros trimestrales de empresas industriales, calculando asi los indices financieros
de capital de trabajo y obteniendo la diferencia estadistica entre estas medidas durante
los periodos de crisis y los periodos de solvencia. Los resultados arrojaron que ambos
sectores tienden a tomar riesgos durante la época de crisis, los mismos que han
mermado significativamente la cantidad invertida en activos circulantes usando como
estrategia primordial, implementar politicas de gestion de actividad como manera de
una eficiente administracion del capital de trabajo, resultando favorable para su

permanencia en el mercado.

En un estudio similar, Morales Castro, Diaz Pacheco, & Lépez Carrasco (2011) en su
investigacion titulada “El capital de trabajo de las empresas de la industria de la
transformacion de la Bolsa Mexicana de Valores ante la crisis 2008-2010”, se
plantearon como finalidad conocer el comportamiento del capital de trabajo de las
empresas que cotizan en la Bolsa de Valores del sector industrial durante la crisis
financiera de 2008-2010, obteniendo datos financieros a través de los boletines
publicados en la Bolsa Mexicana de Valores de las 34 entidades industriales,
realizando un analisis de los valores del activo circulante, del activo a largo plazo y el
financiamiento. Los resultados arrojados demostraron que las empresas Mexicanas
durante, antes y después de los afios 2008 y 2010 emplearon modificaciones en la
estructura de su financiamiento como politica de capital de trabajo, lo que les posiciona
como empresas relativamente inelasticas ya que su giro de negocio se asocia a los
productos de alimentos, bebidas y tabacos, logrando asi sobrevivir ain durante época

de crisis.

Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017) en su estudio “Gestién de actividad y
rentabilidad de las empresas del sector industrial que cotizan en la bolsa de valores
durante el periodo 2010-2014”, se plantearon como objetivo determinar la relacion
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existente entre la gestion de actividad y rentabilidad de las empresas del sector
industrial que cotizan en la Bolsa de Valores de Lima. Para su estudio emplearon
indicadores en ambas variables, los mismos que les permitieron desarrollar una
relacion existente entre ellas, utilizando como medida de relacion lineal la Ilamada
“Correlacion R de Pearson”. Al comparar estas evidencias revela que a mayor rotacion
de inventario y menor tiempo de cobranza se obtiene mayor rentabilidad, lo que
implica que la rentabilidad puede mejorar al disminuir tanto el tiempo de cobro a

clientes como el pago a proveedores.

Los autores De La Hoz Suarez, Ferrer, & De La Hoz Suérez (2008) en su estudio
“Indicadores de Rentabilidad: Herramientas Para la Toma Decisiones Financieras en
Hoteles de Categoria media Ubicados en Maracaibo”, establece la importancia de la
informacion para tomar decisiones financieras dentro de las empresas. El estudio se
realiz6 mediante la aplicacion de cuestionarios de recoleccion de datos aplicado a
cinco hoteles en Maracaibo, herramienta que permitio la aplicacion de indicadores
financieros. Como resultado obtuvieron un incremento moderado de la rentabilidad de
las empresas hoteleras durante los periodos econémicos (2001-2003). Al comparar
estas evidencias, identificaron que a pesar de la grave crisis durante los afios 2002 y
2003, los hoteles tuvieron un incremento moderado en sus indices de rentabililidad
que oscilan entre el 31% y el 40%, producto de una correcta toma de decisiones

financieras.

Angulo Rangel & Berrio Caballero (2014) en su investigacion sobre las “Estratégias
de Inversion en Capital de Trabajo aplicadas por las micro, pequefias y medianas
Empresas Colombianas de Comercio textil en el Municipio de Maicao” propuso como
objetivo principal analizar las estrategias de inversion en capital de trabajo a través de
una perspectiva financiera utilizando como instrumento la matriz de recoleccion de
datos mediante una prueba de andlisis de contenido documental e informacion
recolectada de registros contables de micro, pequefias y medianas empresas comercial-
textil de Maicao. Como resultado obtuvieron una ineficiente gestion de capital de
trabajo caracterizada por una alta cantidad de endeudamiento, muy poco rendimiento
y excesivos riesgos financieros, pues la gestion del capital de trabajo en su entorno
economico financiero se ha complicado con el paso del tiempo ya que las exigencias

del mercado en economias en vias de desarrollo son cada vez mayores por lo cual los



autores recomiendan una correcta gestion de financiamiento a largo plazo,

optimizando la gestion de existencias e incrementando su capital.

Dentro de este marco, Morelos Gomez, Fontalvo Herrera, & De la Hoz Granadillo
(2012) en su investigacion “Analisis de los Indicadores Financieros en las sociedades
Portuarias de Colombia” en el cual analizaron numéricamente los estados financieros
del objeto de estudio, empleando razones financieras en el cual utilizaron indicadores
de rentabilidad, liquidez y endeudamiento, mismas que permitieron a la realizacion de
un analisis comparativo, obteniendo asi que durante los periodos 2005 al 2008 el
puerto de Barranquilla presenta un nivel bajo en su razdn corriente, lo cual es evidente
que los pasivos corrientes son mayores a sus activos, en efecto, esta entidad tiene una
escasa liquidez para cubrir con sus obligaciones obteniendo un mayor endeudamiento
y muy baja rentabilidad en comparacion a los otros puertos, no asi el puerto
Buenaventura que presenta altos niveles de rentabilidad y un aumento considerable de

capital.

Por otra parte, Cuenca, Rojas, Fernando, & Armas Herrera (2018) en su investigacion
sobre “La Gestion del Capital de Trabajo y su efecto en la Rentabilidad de las
Empresas Constructoras del Ecuador”, determind la relacion significativa entre la
capital de trabajo y la rentabilidad econémica ROA a través de una muestra de 181
empresas costructoras en la cual utiliz6 como modelo econométrico los datos de panel
tomados de los indicadores financieros de la actividad economica ClIU F41
(Construccién de Edificios) publicados en el portal web de la Superintendencia de
Compafiias Valores y Seguros, los mismos que a través del calculo de indicadores,
permitieron realizar una prueba de coeficiente de correlacion. Las ideas expuestas en
este estudio muestran que la gestion de capital de trabajo tiene una relacion negativa
con la rentabilidad econdémica, pues los resultados arrojados mediante el estudio
estadistico chi-cuadrado fue menor a 0,05, es decir, la administracion de capital no

incidio significativamente en la rentabilidad econémica de las organizaciones.

Duque Espinoza, Espinoza Flores, Gonzalez Soto, & Sigiiencia Mufioz (2019) a través
de su estudio “Influencia de la Administracion del Capital de Trabajo en Ia
Rentabilidad Empresarial” del sector textil en el Ecuador, determind como objetivo

principal la eficiencia en la administracion de capital de trabajo y su relacion con la



rentabilidad. Para la metodologia utilizé el analisis cuantitativo a través de datos de
panel de 425 sociedades textileras utilizando la base de datos de la SUPERCIA, los
mismos que sirvieron como base para el calculo de ratios financieros y la aplicacion
del andlisis ANOVA determinando asi las diferencias existentes entre entidades del
sector. Como resultado evidencia que durante los afios 2014 hasta el afio 2017 las
pequefias empresas han mostrado una gran eficiencia en la administracién de capital,
la cual crece continuamente mostrandonos un indice del 0.79% en el afio 2014 hasta
obtener un indice de 6,32% para el afio 2017. Pero esto no sucede con las medianas
y grandes empresas textileras ya que en comparacion a las pequefias empresas, estas
han mostrado una ineficiencia en la administracion de capital de trabajo, los autores
manifiestan que esto se debe a que sus activos corrientes fueron en mayor proporcion

comparandolos con sus ventas.

En cuanto a la industria automotriz GLOBALRATINGS (2020), en su estudio sobre
la “Calificacion Cuarta Emision de Papel Comercial Automotores de la Sierra S.A”
menciona que la rentabilidad de la empresa Automotores de la Sierra S.A. se ha
incrementado con el paso de los afios en los indices de Rentabilidad financiera
alcanzando un maximo de 9.5% a lo largo de los afios 2017 e inicios del 2018 pero
para el cierre del afio 2019 se registré una rentabilidad del 5.53% en su patrimonio,
mostrando asi que la empresa ha obtenido una buena administraciéon del capital de
trabajo haciendo que esta sociedad sea rentable incluso si en el afio 2019 ha registrado

una disminucion en su porcentaje.

2.1.2 Fundamentos tedricos
Marco conceptual de la Variable Independiente
Gestion de actividad

La gestion de actividad mide la eficiente gestion en la administracion del capital de
trabajo, evidenciando el manejo de la empresa a través de las decisiones tomadas
referente a sus ventas, inventarios y cobranzas, midiendo asi la capacidad que tiene la
gerencia para administrar de forma adecuada los recursos invertidos (Aching Guzman,
2005).
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Para Shamsaldin & Hossein (2015), la supervivencia de cualquier empresa depende de
una eficiente gestion de trabajo; es decir, de una correcta gestion de activos, de pasivos

y de existencias.

Para Morales Castro, Diaz Pacheco, & Ldpez Carrasco (2011), el capital de efectivo
empleado para el proceso de compra de materia prima y venta de producto o servicio,
el tiempo de inversidn mantenido para las cuentas por cobrar e inventarios y el capital
financiado que necesitan las empresas forman parte de la correcta gestion de actividad,

la misma que conduce a una rentibilidad equilibrada.

Figura 1 Capital de Trabajo

Pasivos a corto

plazo Nivel de efectivo

Cuentas por

cobrar

Fuente: Pefialoza Palomeque (2008).

Inventarios

Elaboracién: Jacome Jessica.
Administracion de Capital de Trabajo

Para Garcia Aguilar, Galarza Torres, & Altamirano Salazar (2017) la administracion
de capital de trabajo es la manera en la cual la empresa controla las cuentas corrientes

como activos y pasivos a corto plazo.

“El capital de trabajo comprende la inversion de la empresa en activos circulantes o de

corto plazo” (Morales Castro, Diaz Pacheco, & Lopez Carrasco, 2011).
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Segun Weston y Brigham (1994), el termino Capital de trabajo se origino gracias al
legendario pacotillero estadounidense, quien solia cargar bienes (capital de trabajo) en
su caballo (activo fijo), para después recorrer el mercado en su carro, estos financiados
con su capital contable, pero necesitaba financiamiento para comprar mercancia a lo

que llamamos préstamo de Capital de Trabajo.

El capital de trabajo surge de la diferencia transitoria entre el ciclo de operacion de
una empresa y su ciclo de caja (Rizzo, 2007). Es decir, la cantidad de capital de trabajo

es necesario para financiar los fondos operativos dentro de una entidad.

Para Garcia Aguilar, Galarza Torres, & Altamirano Salazar (2017); en cambio, se basa
en la necesidad de generar flujos de efectivo predecibles en la empresa. Es decir, si

esta cumple con el ciclo de conversion del efectivo.

Figura 2 Ciclo de Conversion de Efectivo

Periodo
Promedio
de
Inventario
(PPI)

CICLO DE
CONVERSIO

N DE
EFECTIVO

Periodo
Promedio
de Cobro
(PPC)

Periodo
Promedio
de Pago
(PPP)

Fuente: Ramos Bonilla & Sandoval Garcés (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

En el gréfico anterior indica la interaccion de elementos de ciclo de conversion de
efectivo que comprende el PPP (Periodo Promedio de Pago), PPI (Periodo Promedio
de Inventario y PPC (Periodo Promedio de Cobro), los mismos que evallan el tiempo

promedio en generar recursos econémicos a través de la toma de decisiones a futuro
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con el fin de elaborar planes de accidn para generar mejor liquidez en la entidad a

través de indicadores financieros (Ramos Bonilla & Sandoval Garceés, 2019).

Arreola Enriquez, Fong Reynoso, & Gaytan Corte (2020), determinan los siguientes

activos y pasivos corrientes:
Activos a corto plazo

e Dinero en efectivo

¢ Inventarios de materias primas, productos en proceso o produtos terminados
e Otorgamiento de créditos a proveedores

e Otorgamiento de créditos a clientes

e Valores a corto plazo
Pasivos a corto plazo

e Pago a proveedores
e Préstamos Bancarios a corto plazo
e Impuestos y dividendos por pagar a corto plazo

e Otros pasivos a corto
Importancia de la Administracion de Capital de Trabajo

Para Morales Castro, Diaz Pacheco, & Ldpez Carrasco (2011) la administracion de

capital de trabajo es fundamental por tres aspectos:

1. En las decisiones tomadas referentes a la cantidad de efectivo necesaria para
cancelar sus obligaciones y sus gastos generados por su actividad econdémica.

2. Enla cantidad de inversion que deberia sostener sus cuentas por cobrar, y sus
inventarios.

3. En la cantidad de financiacidn necesaria para cubrir los ciclos de operacion.
Indicadores

Un indicador permite evaluar la magnitud o direccién de un sistema, proceso o

situacion acontecido, durante un periodo de tiempo (Aching Guzman, 2005).
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Indicadores de Gestion de Actividad

Estos indicadores miden la eficiencia con que la empresa maneja los recursos propios
con los que cuenta, para generar liquidez segun la velocidad con la que cancela sus
deudas y recupera los créditos otorgados a sus clientes a través de la ventas de

inventarios (Fontalvo, Vergara, & De la Hoz, 2012).
Gestion de cuentas por cobrar
Rotacion de las cuentas por cobrar

Para Nava Rosillon (2009) la rotacion de cuentas por cobrar mide la cantidad de veces

en que las ventas a crédito han sido convertidas en efectivo.
Su férmula es:

Ventas Anuales al Crédito

Cuentas por cobrar

Flores Morales, Naval Carrasco, Apaza Tarqui, & Alvarez Manrique (2017) presenta

los siguientes parametros de medicion para la gestion de cuentas por cobrar:

Tabla 1 Parametros de medicidn de la rotacion de cuentas por cobrar

Mayor indice Mayor rapidez de los cobros

de los créditos otorgados

Menor indice Menor rapidez de los cobros
de los créditos otorgados

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017)

Elaboracion: Jacome Jessica
Periodo promedio de cobranza

Segun Flores Morales, Naval Carrasco, Apaza Tarqui, & Alvarez Manrique (2017), el
periodo promedio de cobranza “mide el numero de dias necesarios en promedio para

hacer efectivas las cuentas por cobrar” (pag. 59).

Su férmula es:
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Cuentas por cobrar * 360

Ventas Anuales a crédito

Tabla 2 Parametros de medicion del periodo promedio de cobranza

Mas dias Menor rapidez en recuperar
los créditos

Menos dias Mayor rapidez en recuperar
los créditos.

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017)

Elaboracion: Jadcome Jessica
Gestion de cuentas por pagar
Rotacion de las cuentas por pagar

La Rotacidn de cuentas por pagar es un indicador que mide el nimero de veces en el
afio en el que cancela la empresa a sus proveedores usando recursos liquidos de la
empresa (Garcia Cediel & Carrillo Bautista, 2016).

Su formula es:

Costo de venta

Cuentas por pagar

Tabla 3 Parametros de medicion de rotacion de cuentas por pagar

Mayor indice Mayor grado de
cumplimiento de las cuentas
por pagar.

Menor indice Menor grado de

cumplimiento de las cuentas
por pagar.
Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017)

Elaboracién: Jacome Jessica
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Periodo promedio de pagos

Para Vazquez Cotera, Limon Lili, & Garcia Santillan (2007), la rotacion de cuentas
por pagar es un indicador que mide el promedio de dias que tarda la empresa en

cancelar a sus proveedores.

Su férmula es:

Cuentas por pagar * 360
Costo de venta

Tabla 4 Parametros de medicion de periodo promedio de pagos

Mas dias Menor velocidad en cancelar

sus créditos

Menos dias Mayor velocidad en cancelar

sus créditos.

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017)

Elaboraciéon: Jacome Jessica
Gestion de existencias
Rotacion de inventarios

Para Flores Morales, Naval Carrasco, Apaza Tarqui, & Alvarez Manrique (2017), la
rotacion de inventarios es un indicador que mide el nimero de veces en que rota los

inventarios durante un afio, evaluando asi la liquidez de una empresa.

Su férmula es:

Costo de ventas

Inventario promedio

Tabla 5 Parametros de medicién de rotacion de inventarios

Mayores veces de | Mayor movilidad de capital
rotaciones invertido en inventarios
Menores veces de | Menor movilidad de capital
rotaciones invertido en inventarios

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017)
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Elaboracion: Jacome Jessica
Periodo promedio de existencias

Para Lawrence J. & Chad J. (2012), el periodo promedio de existencias un indicador

que mide el promedio de dias que requiere la empresa para vender su inventario.

Su férmula es:

Inventario promedio * 360

Costo de venta
Tabla 6 Parametros de medicion de periodo promedio de existencias

Mas dias Menor rapidez en recuperar el dinero

invertido en inventarios

Menos dias Mayor rapidez en recuperar el dinero

invertido en inventarios

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017)

Elaboracion: Jacome Jessica
Marco conceptual de la VVariable Dependiente
Rentabilidad

Para Flores Morales, Naval Carrasco, Apaza Tarqui, & Alvarez Manrique (2017) la
rentabilidad “se define como el indice que mide el rendimiento y la capacidad que
tienen los activos o inversiones para generar beneficios” (pdg. 57). Es decir, la
diferencia que existe entre el dinero en efectivo recaudado por la empresa sobre la

inversion realizada, después de atender todas sus obligaciones (Vargas Arévalo, 2003).

Por otro lado Diaz Llanes (2012), define a la Rentabilidad como “la capacidad que
tiene la empresa para generar beneficios que redundan en futuras inversiones,

inferiores deudas, mas produccidn, mas ventas, mas beneficios y mayor crecimiento”
(pag. 52).

La rentabilidad es uno de los objetivos que toda empresa se traza a futuro para obtener

un rendimiento econémico de lo invertido. En este sentido, De La Hoz Suéarez, Ferrer,
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& De La Hoz Suérez (2008) define a la rentabilidad como “el resultado de las

decisiones que toma la administracion de una empresa” (pag. 89).

En consecuencia la rentabilidad de una empresa esta sujeta a factores como la gestion
de capital de trabajo, considerando que tanto su control eficiente como su inversién
adecuada repercuten en el incremento econémico y financiero de la empresa (Aguirre

Sajami, Barona Meza, & Davila Davila, 2020).
Importancia del anélisis de Rentabilidad

Para una empresa, analizar la rentabilidad econdmica y financiera es trascendental,
dado que al obtener un diagnostico sobre la situacion de la entidad, permite a sus
directivos tomar decisiones acertadas para el giro del negocio, teniendo en cuenta que
una decisién incorrecta provocaria problemas econdémicos que afectan la permanencia

en el mercado (Aguirre Sajami, Barona Meza, & Davila Davila, 2020).

De igual manera, la rentabilidad brinda informacion relevante para los inversionistas,
tal es el caso que al verificar la rentabilidad de una empresa, pueden determinar la
situacién econdmica y financiera de la misma, con la finalidad de poder decidir ante

una posible inversion.
Beneficios de la Rentabilidad

Diaz Llanes (2012), menciona que existe un sinnimero de beneficios de rentabilidad

para la organizacion, entre ellos tenemos:

» Beneficios Financieros: tienen relacion con las fuentes financieras de la
empresa, es decir con su patrimonio neto y con el pasivo a corto y largo plazo.

» Beneficios Econdmicos: tienen relacion con la estructura econémica, es decir
con el activo y sus distintos apartados.

= Beneficios de Gestion: hacen referencia a los ingresos y a los diferentes gastos
de la compafiia.

= Beneficios de Personal: constatan la eficiencia de los trabajadores en funcién

de su numero, remuneraciones y valoracion.

Analisis Financiero
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El andlisis o diagndstico financiero constituye la herramienta méas efectiva para
evaluar el desempefio econdémico y financiero de una empresa a lo largo de un
ejercicio especifico, sus fundamentos y objetivos se centran en la obtencion de
relaciones cuantitativas propias del proceso de toma de decisiones, mediante la
aplicacion de técnicas sobre datos aportados por la contabilidad que, a su vez,

son transformados para ser analizados e interpretados (Nava Rosillén, 2009).

Para Barreto Granda (2020) el andlisis de rentabilidad forma parte del analisis
financiero de una entidad y lo define como resultado que han asumido los
inversionistas de la aportacion de capital a la empresa por medio de ganancias o
pérdidas. Asi mismo menciona que un analisis financiero solido proporciona la
garantia de que la decision se toma con la mejor informacion disponible para lo cual

se deben considerar los siguientes factores:

e Laoportunidad

e Consideraciones contables
e Consideraciones financieras
e Factores de riesgo

e Asuntos legales

Un correcto andlisis e interpretacion de los estados financieros inciden positivamente
en la toma de decisiones en base a la liquidez, solvencia, gestion y rentabilidad
obtenidas en un periodo de tiempo dado ( Barreto Granda, 2020).

Niveles de Rentabilidad

Sanchez Ballesta (2002), plantea dos niveles de estructura de rentabilidad en funcién

del tipo de resultado y de inversién relacionada con el mismo. Entre ellas tenemos:
Rentabilidad econémica

La rentabilidad econdmica suele venir referida al conjunto de activos empleados en la
actividad de la empresa, relacionada con los resultados previstos antes de intereses,
con la totalidad de los capitales econdmicos y sin tener en cuenta su financiacion u
origen de los mismos. Lo que representa desde la perspectiva econdmica, el

rendimiento de la inversion de la empresa. (Lizcano Alvarez, 2004).
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Para Sanchez Ballesta (2002), la rentabilidad econémica forma parte de un indicador
de rentabilidad basico, pues su fin es determinar la eficiencia en la gestion empresarial,
comportamiento de los activos y la independencia de su financiacion, evaluando de
caracter general la rentabilidad de una empresa en términos econdémicos. Ademas, el
no tener en cuenta la forma en que han sido financiados los activos permitird
determinar si una empresa no rentable lo es por problemas en el desarrollo de su

actividad econémica o por una deficiente politica de financiacion

Dentro de este marco se define a la Rentabilidad Econdémica como el beneficio
alcanzado con los medios econdmicos disponibles de la empresa, es decir con el activo
real (Diaz Llanes, 2012).

Rentabilidad financiera

Por otro lado la rentabilidad de los propietarios de la empresa se relaciona con el
resultado previsto después de intereses, con los fondos propios de la empresa (Lizcano
Alvarez, 2004).

Para Sanchez Ballesta (2002), la rentabilidad financiera puede considerarse como una
medida de rentabilidad de mayor beneficio para los socios y/o accionistas o
propietarios, tal es el caso que al aplicar estos indicadores, los directivos buscan

maximizar el interés de los propietarios.

Una rentabilidad financiera insuficiente supone una limitacion en el acceso a nuevos
fondos propios, es decir, su bajo nivel de rentabilidad financiera es indicativo de los
fondos generados internamente por la empresa; y puede restringir la financiacion
externa (Sanchez Ballesta, 2002).

Indices de Rentabilidad

Para Angulo Rangel & Berrio Caballero (2014) “estos indices se relacionan con la
utilidad operativa o0 la neta con respecto a la inversion total o los recursos propios”
(péag. 77). Es decir, se relaciona al momento de gestionar eficientemente el capital de
trabajo con la capacidad de generar fondos rentables para la empresa.
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En efecto, la gerencia de cada empresa debe de tomar decisiones referentes a la
situacién econdmica en la que se encuentra su entidad, analizando los indices
financieros a traves del desarrollo de las ratios de rentabilidad (Zurita Farceque ,

Pucutay Perez, Cordova Jaime, & Le6n Sanchez, 2019).
Rentabilidad del Patrimonio (ROE)

Para Gaviria Orozco , Varela Velasquez, & Yanez Cuadrado (2010), la rentabilidad
del patrimonio es un indicador que mide la capacidad de generar beneficio econémico
a partir de la inversion realizada por los socios y/o accionistas. A medida que el
indicador es mayor muestra que la empresa esta generando mayores utilidades para los

socios y/o accionistas.

A. Ross, W. Westerfield, & D. Jordan (2010), por su parte mencionan que el
rendimiento sobre el capital (ROE, siglas de return on equity) es una medida evaluativa

de los resultados financieros que lograron los socios y/o accionistas durante un afio.

Se puede deducir que entre mayor sea la inversion realizada, mayor sera la utilidad
neta que espera, para satisfacer su rentabilidad esperada sobre su capital invertido

(Gaviria Orozco , Varela Velasquez, & Yanez Cuadrado, 2010).
Su formula es:

UTILIDAD NETA
PATRIMONIO

Para Aguirre (1997) citado por De La Hoz Suérez, Ferrer, & De La Hoz Suéarez (2008),
la Rentabilidad Financiera contribuye a explicar la capacidad de crecimiento de la
empresa, apoya a los socios y/o accionistas a la gestion realizada a medida que se
satisfaga la rentabilidad de sus inversiones y permite comparar desde la perspectiva
del accionista, rendimiento de futuras inversiones. Esto muchas veces refleja la
aceptacion de otras oportunidades de inversion por parte de la empresa y una mejor

administracion de sus gastos, que a la larga beneficia a los socios y/o accionistas.
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Rentabilidad de Activo (ROA)

Para Gaviria Orozco , Varela Velasgquez, & Yanez Cuadrado (2010) la rentabilidad del
patrimonio es un indicador que mide la generacion de utilidad en base a las inversiones

realizadas y recursos utilizados por la empresa sin importar su origen de financiacion.

Este indicador busca medir el nivel de eficiencia generado a partir de cada unidad
monetaria invertida en todos los activos con el cual se operan los activos promedio de
la compafiia (Aguirre Sajami, Barona Meza, & Davila Davila, 2020). Igualmente,
busca generar renta ejecutando la actividad econdémica de la empresa, asi, para
desarrollar su actividad, la empresa emplea activos, con los cuales espera generar

ventas (ingresos) y consecuentemente utilidades.

Por otro lado, para Lizcano Alvarez (2004), el ROA (Return On Assets) consiste en
“comparar el resultado alcanzado por la empresa en relacion con los activos empleados

para el logro de tal resultado” (pag. 11).

En consecuencia, el ROA representa las utilidades obtenidas después de realizada la
inversion, sin tomar en cuenta su financiamiento. Por lo tanto, mide la relacién de las

ganancias obtenidas por las empresas sobre el total de los activos.
Su formula es:

UTILIDAD NETA
ACTIVOS

Para determinar falencias futuras dentro de una institucion y determinar la eficiencia
econdmica es importante el analisis minucioso y periddico tanto la medida del ROE
como del ROA.

2.2 Hipotesis

HO: La Gestion de actividad no mantiene una relacion significativa respecto a la
rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la

provincia de Tungurahua.
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H1: La Gestion de actividad mantiene una relacion significativa respecto a la
rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la

provincia de Tungurahua.
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CAPITULO I
METODOLOGIA

3.1 Recoleccion de la informacion

El presente trabajo se orienta en determinar el grado de relacion entre la gestion de
actividad y la rentabilidad de las empresas dedicadas al comercio de vehiculos
automotores en Tungurahua, siendo esta una de las cinco provincias que mantiene la
mayor participacion en la venta de vehiculos del parque automotor del pais (AEADE,
2018). En este sentido, la investigacion toma un enfoque cuantitativo donde se
enfatizan las mediciones objetivas y el analisis estadistico, matematico y numérico de
los datos a recopilarse de las diferentes fuentes de informacidn. Ademas, el estudio es
de tipo descriptivo pues detallara los indicadores de actividad como de rentabilidad
para determinar la situacion financiera de la empresa; y correlacional pues se aplicara
una matriz de correlacion de Pearson para medir la relacion existente entre las

variables.

En este contexto, a continuacion, se presenta de manera detallada la poblacion y
muestra a utilizarse para el estudio; fuentes, instrumentos y métodos a utilizarse para
la recoleccion de la informacion necesaria; y lo més importante, la metodologia a
utilizarse para el tratamiento de la informacion a fin de cumplirse a cabalidad con los

objetivos planteados.

3.1.1. Poblacion, muestra y unidad de analisis

A raiz de que el estudio busca analizar la gestion de actividad y el desempefio del
sector automotor de Tungurahua, se tomara como poblacion a todas las empresas que
conforman el CIIU G4510 VENTA DE VEHICULOS AUTOMOTORES,
evidenciandose un total de 326 entidades que se dedican a la venta de automdviles y

vehiculos de motores ligeros nuevos y usados, ello a nivel nacional.

Sin embargo, partiendo de la evidencia que Tungurahua estad dentro de las cinco
provincias que presentan la mayor participacion en la venta de vehiculos durante el
afio 2018, segun la Asociacion de Empresas Automotrices del Ecuador y al ser uno de

los sectores poco estudiados, como muestra se toma a todas las empresas dedicadas a
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la venta de vehiculos automotores del CI1U especificado anteriormente, que se hallen

localizadas dentro de los limites de la provincia indicada.

Bajo este contexto, actualmente en Tungurahua se hallan 28 empresas de este tipo
concentradas mayormente en el canton Ambato, mismas que se encuentran reportadas
por la Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros que es la entidad reguladora

de las compafiias en el Ecuador.

Tabla 7 Total de empresas dedicadas a la venta de automotores en Tungurahua.

.0 NOMBRE

AMBACAR CIA. LTDA.

CIUDAD DEL AUTO CIAUTO CIA. LTDA.
AUTOMOTORES DE LA SIERRA SA
AUTOMEKANO CIA. LTDA.
AUTOMOTORES CARLOS LARREAT. CIA.
LTDA.

ANDINAMOTORS S.A.

CENTRALCAR S.A.

AMBANDINE S.A.

AUTOS Y SERVICIOS DE LA SIERRA
AUTOSIERRA S.A.

10. | MARIELHEZ CIA. LTDA.

11. | VEHICENTRO VEHICULOS Y CAMIONES
CENTRO SIERRA S.A.

12. | AUTOMOTORES CARLOS PALACIOS E
HIJOS CIA. LTDA.

13. | VEHYSA S.A.

14. | AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA. LTDA.
15. |AUTOMOTORES DEL PACIFICO S.A.
AUTOLLEGASA

16. [ MAYA AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS

17. | MITSUANDINA CIA. LTDA.

o B W P Z

©| o N o
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18. | KILOMETROMIL S.A.

19. |AUTOS BOLOMOLINA S.A.

20. |AUTOELITE S.A.

21. |CENTRO AUTOMOTRIZ TORO CENAUTO
S.A.

22.|AUTOS CHINAACCPASS CIA. LTDA.

23. | EQUIPO CAMINERO EQUICAM CIA. LTDA.
24. | COMPANIA COMERCIALIZADORA DE
AUTOMOTORES AUTOSEPD CIA.LTDA.
25. | AUTOS.COM AUTOMOTORES PALACIOS
CIA. LTDA.

26.  MOTORVIP GARAGE CIA.LTDA.

27. |ECUATORIANA DE COMERCIO Y
SERVICIOS SIEMPRE ORIGINALES CIA.
LTDA.

28. |AUTOSRENOVA CIA.LTDA.

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

Pese a esto, se determiné que existen 7 empresas que no cumplen con las
caracteristicas necesarias para el presente estudio, causa por la cual se decidio que no

formaréan parte de la muestra.

Tabla 8 Empresas dedicadas a la venta de automotores en Tungurahua que no

forman parte de la muestra.

N.° NOMBRE

1. AUTOMEKANO CIA. LTDA.

2. MARIELHEZ CIA. LTDA.

3. AUTOMOTORES DEL PACIFICO S.A.
AUTOLLEGASA

4. AUTOS.COM AUTOMOTORES PALACIOS
CIA. LTDA.

S. MOTORVIP GARAGE CIA.LTDA.
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6. ECUATORIANA DE COMERCIO Y
SERVICIOS SIEMPRE ORIGINALES
SIEMPREORIGINALES CIA.LTDA.
7. AUTOSRENOVA CIA.LTDA.
Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

3.1.2. Fuentes primarias y secundarias

Al tratarse de una investigacion que se centra en analizar a un grupo de empresas a
través de un enfoque cuantitativo, es crucial contar con informacion relevante de la
situacioén economica y financiera de cada una de las compafiias a tratar. En este aspecto
el estudio recurrird exclusivamente a fuentes secundarias, principalmente el portal de
informacion de la Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros. Por otro lado,
también es necesario contar con libros, articulos cientificos e informes que

enriqueceran la temaética de estudio.

3.1.3. Instrumentos y métodos para recolectar informacion

Como se especificé anteriormente el estudio recurria a una unica fuente de informacion
secundaria, el portal de informacion de la Superintendencia de Compafiias, Valores y
Seguros que dotara de informacién cuantitativa de las empresas con relacion a las

variables a estudiar.

Instrumentos: para recolectar la informacion necesaria se recurrird a una ficha de
andlisis documental que a través de la observacion se encargard de extraer
Unicamente los datos necesarios para la construccion de los diferentes indicadores

utiles para cumplir a cabalidad cada uno de los objetivos planteados.

Tabla 9 Fuentes de Informacién

FUENTE CUENTAS AUTILIZAR

- Ventas Anuales a Crédito
Balances Generales y
- Cuentas por Cobrar
Estados de Resultados
) ) - Costo de ventas
Superintendencia de
- Cuentas por pagar.
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Compaiiias, Valores y - Inventario
Seguros (2019). - Utilidad Neta
- Total Activo

- Patrimonio

Elaborado por: Jacome Jessica

Cabe recalcar que los datos a recolectar corresponderian a los periodos fiscales 2018-
2019 de acuerdo a la disponibilidad de informacién de todas las empresas en la base
de datos del portal de informacion de la SUPERCIAS.

3.2 Tratamiento de la informacion

Dentro de los diferentes apartados que componen la metodologia de estudio, un punto
que hay que resaltar es el plan para el procesamiento de la informacion, puesto que es
donde se explica con detalle el proceso a emplearse para el cumplimiento de los
objetivos trazados. En virtud de ello y apoyado en el trabajo de Flores, Naval, Apaza,
& Alvarez (2017) el desarrollo del estudio se ejecutara en tres partes, a través de

técnicas descriptivas y correlacionales.
Estudios descriptivos:

A través de la investigacion descriptiva se busca determinar los patrones de
comportamiento de una poblacion o fendmeno que se esté estudiando, utilizando
herramientas estadisticas como tablas, graficas de barras y tendencias, al igual que las
medidas de tendencia central como promedios, maximos y minimos que permitiran
representar la informacion de una manera resumida a fin de ser facilmente

interpretados.

Por ello, el estudio descriptivo permitird analizar la administracion del capital de las
entidades dedicadas al comercio de vehiculos automotores localizadas dentro de la
provincia de Tungurahua, a traves de indicadores de gestion de actividad sefialados en
la Tabla 10, con los cuales se pretende conocer y evaluar las decisiones empleadas en
la utilizacion de sus recursos financieros, a través del analisis de variaciones de un afio

respecto al otro.
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Tabla 10 Indicadores de Gestion de Actividad

INDICADORES

INSTRUMENTO DE MEDICION

Rotacion de las Cuentas por cobrar

Ventas Anuales al Crédito

Cuentas por Cobrar

Periodo promedio de cobranza

Cuentas por cobrar * 360

Ventas Anuales a crédito

Costo de venta

Rotacion de las Cuentas por pagar
Cuentas por pagar

Cuentas por pagar * 360

Periodo promedio de pagos
Costo de venta

Costo de ventas

Rotacién de inventarios. - -
Inventario promedio

i i istenci [nventari dio * 360
Periodo promedio de existencias nventarto promeato

Costo de ventas

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017).

En un segundo plano se buscar determinar el desempefio econémico y financiero de
las empresas dedicadas al comercio automotriz durante los periodos 2018-2019, para
ello se calculara dos medidas de rendimiento, la rentabilidad sobre el activo (ROA) y
rentabilidad sobre el capital invertido (ROE), los mismos que se encuentran sefialados
en la Tabla 11, estos indicadores permitirdn analizar segin sus variaciones la

capacidad de las compafiias para generar beneficios para sus socios y/o accionistas.

Tabla 11 Indicadores de rentabilidad

INDICADORES INSTRUMENTO DE MEDICION

Rentabilidad Econ6mica Utilidad Neta

(ROA) Total Activo
Rentabilidad Financiera Utilidad Neta
(ROE) Patrimonio

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017).
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De manera adicional siguiendo el estudio de Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017),
el analisis e interpretacion de cada indicador detallado anteriormente, se
complementara con la definicién de niveles bajo, medio y alto para cada ratio,
calculados a partir de los promedios de cada indicador y asignados a través de
percentiles, los mismos que permitiran evidenciar la posicion de las empresas dentro

del sector al que pertenecen.

Tabla 12 Criterio de clasificacion de los niveles bajo, medio y alto

Nivel Rango de percentil

Bajo < percentil 30

Medio | percentil 30 < x > percentil 70

Alto > percentil 70

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017).

Estudios correlacionales:

Por ultimo, con el propdsito de evidenciar si existe un grado considerable de relacién
entre la gestion de actividad y la rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta de
vehiculos automotores de Tungurahua, se plantea realizar una matriz de correlacion a
través del coeficiente de Pearson, muy utilizado para medir la relacion lineal entre dos
variables cuantitativas, los mismos que se determinaran a través de los valores

promedios de los indicadores tanto de gestion de actividad asi como de rentabilidad.

Tabla 13 Matriz de correlacion entre las variables

Indicadores de Rentabilidad

ROA ROE

Rotacion de las Cuentas por cobrar

Indicador
es de

Periodo promedio de cobranza
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Rotacion de las Cuentas por pagar

Periodo promedio de pago

Rotacién de inventarios.

Periodo promedio de existencias

Elaborado por: Jacome Jessica

Para medir los resultados del coeficiente de correlacién de Pearson se utilizara el

criterio establecido por Martinez, Tuya, Martinez, Pérez, & Canovas (2009).

PerfectaR =1

ExcelenteR = 09 <= R < 1
BuenaR = 08 <= R < 09
Regular R = 0.5 <= R < 0.8
Mala R < 0.5

i W

31



3.3 Operacionalizacion de las variables

3.3.1 Operacionalizacion de la variable independiente: Gestion de actividad

Tabla 14 Operacionalizacién de la variable independiente: Gestién de Actividad

respecto al correcto manejo
de los fondos financieros de
una empresa ayudando a la

correcta toma de decisiones.

Periodo promedio de pagos

Costo de venta

Rotacién de inventarios.

Costo de ventas
Inventario promedio

Periodo promedio de

existencias

Inventario promedio * 360

Costo de ventas

. TECNICASE
CONCEPTUALIZACION | DIMENCIONES INDICADORES ITEMS
INSTRUMENTOS
Rotacion de las Cuentas por | Ventas Anuales al Crédito | Latécnica a utilizar es
Cuentas por Cobrar i Alisi
Gestion de Actividad cobrar p la ficha de analisis
eficiencia de la gestion, en cobranza Ventas Anuales a crédito | financiero.
la administracion del capital RATIOS DE Rotacion de las Cuentas por Costo de venta
de trabajo” (Aching . aqar Cuentas por pagar
, GESTION DE pag BASE DE DATOS:
Guzman, 2005) con
ACTIVIDAD Cuentas por pagar * 360 | g herintendencia de

Compaiiias, Valores y

Sequros.

Elaborado por: Jaicome Jessica
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3.3.2 Operacionalizacion de la variable dependiente: Rentabilidad

Tabla 15 Operacionalizacion de la variable dependiente: Rentabilidad

la empresa para generar

beneficios econdmicos a

o RENDIMIENTO
través de la utilizacion de

sus recursos (Freire - . .
Rentabilidad Financiera Utilidad Neta

Quintero, Govea Andrade, - -
(ROE) Patrimonio
& Hurtado Cevallos, 2018).

) TECNICAS E
CONCEPTUALIZACION | DIMENCIONES INDICADORES ITEMS
INSTRUMENTOS
La técnica a utilizar es
Rentabilidad . , . la ficha de analisis
_ er.l ‘ji ! I a _ Rentabilidad Econdmica Utilidad Neta
Mide la eficiencia que tiene (ROA) Total Activo documental y

financiero.

BASE DE DATOS:
Superintendencia de
Compaiiias, Valores y

Sequros.

Elaborado por: Jaicome Jessica
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CAPITULO IV
RESULTADOS

4.1 Resultados y discusion

A continuacion, se presenta los resultados referentes a las variables “Gestion de
Actividad y Rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta de vehiculos
automotores en la provincia de Tungurahua, periodos 2018-2019”, las mismas que
pertenecen al ClIU G4510 VENTA DE VEHICULOS AUTOMOTORES.

El estudio analiza un total de 21 empresas, mismas que cumplieron con las
caracteristicas necesarias para el calculo de los indicadores tanto de Gestion de
actividad como de ratios de Rentabilidad. Esta muestra se obtuvo a través de la
informacion publicada a través de la pagina web de la Superintendencia de Compafiias,
Valores y Seguros a través del ClIU G4510.

En este sentido, el tratamiento de la informacion se obtuvo a traves de la utilizacion de
las siguientes cuentas que se consiguieron tanto los Balances Generales como del
Estado de Resultados de la base de datos general de Superintendencia de Compafiias,
Valores y Seguros, los mismos que han servido como base para el célculo de los

indicadores de Gestion de actividad y rentabilidad.

+« Ventas anuales a crédito

+«+ Cuentas y Documentos por cobrar corrientes

¢+ Cuentas y Documentos por cobrar no corrientes
¢ Inventarios

< Activo

¢+ Cuentas y Documentos por pagar corrientes

¢+ Cuentas y Documentos por pagar no corrientes
+«»» Costo de Venta

++ Utilidad Neta

+« Perdida

+ Patrimonio
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Con el fin de evidenciar los cambios obtenidos durante los afios de estudios, se calcul6
el porcentaje de variacion y sus promedios, los mismos que sirvieron como base para

la categorizacion en base a percentiles.

Categorizacion en base a percentiles: para cada indicador, se procedié a conglomerar

en base a tres niveles (bajo, medio, alto).

Para el primer nivel se escogieron aquellas empresas que se posicionaron por debajo
o igual al percentil 30, el segundo grupo se tomaron las empresas que se situaban entre
el percentil 30 y el percentil 70 y finalmente el tercer nivel se tom6 como referencia

aquellas empresas que se posicionaron igual o por encima del percentil 70.

Tabla 16 Criterio de clasificacion de los niveles bajo, medio y alto

Nivel Rango de percentil

Bajo < percentil 30
Medio percentil 30 < x > percentil 70

> percentil 70
Alto

Fuente: Flores, Naval, Apaza, & Alvarez (2017).

De las evidencias anteriores, se establecid la relacion existente entre los indicadores
de Gestion de Actividad y Rentabilidad de las empresas objeto de estudio a través de
la estadistica de coeficiente de correlacion de Pearson, el mismo que fue medido bajo

los siguientes criterios:

1. PerfectaR =1

2. ExcelenteR = 09 <=R < 1
3. BuenaR = 08 <= R < 09
4. Regular R = 0.5 <= R < 0.8
5. MalaR < 0.5

4.1.1 Resultados

Indicadores de Gestion de Actividad
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Tabla 17 Indicadores de Gestion de Actividad de las empresas dedicadas a la venta de automotores en la provincia de Tungurahua, periodos

2018-2019.
DATOS 2018 DATOS 2019
ROT. ROT. ROT. ROT. ROT. ROT.
0
N. NOMBRE CPC PPC CPP PPP INV. PPI CPC PPC CPP PPP INV. PPI
1 AMBACAR CIA. LTDA. 102 35 607 59 460 78 090 399 6,53 55 5,55 65
2 CIUDAD DEL AUTO CIAUTO CIA. 090 398 241 150 161 223 0,80 452 2,10 171 151 238
LTDA.
3 AUTOMOTORES DE LA SIERRAS.A. 058 621 3992 9 725 50 048 744 50,47 7 7,88 46
AUTOMOTORES CARLOS LARREA
4 T CIA LTDA. 09 378 985 37 1560 23 095 379 6,79 53 10,89 33
AUTOS Y SERVICIOS DE LA
5 SIERRA AUTOSIERRA S.A. 094 383 586 61 1437 25 097 371 3,92 92 6,34 57
6 ANDINAMOTORS S.A. 0,74 48 756 48 7,49 48 0,76 472 4,36 83 7,05 51
7 CENTRALCARS.A. 0,79 458 643 56 806 45 0,85 422 7,33 49 6,48 56
8 AMBANDINE S.A. 092 391 326 110 665 54 093 385 2,95 122 7,53 48
VEHICENTRO VEHICULOS Y
9 CAMIONES CENTRO SIERRA S.A. 0,76 472 354 102 481 75 0,99 362 5,56 65 3,89 93
10 AUTOMOTORES CARLOS 0,74 489 149 242 438 82 0,66 544 2,49 145 5,56 65

PALACIOS E HIJOS CIA. LTDA.
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11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

21

VEHYSA S.A.

MITSUANDINA CIA. LTDA.

MAYA AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS
AUTOELITE S.A.

AUTOS BOLOMOLINA S.A.

KILOMETROMIL S.A.

AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA.
LTDA.

CENTRO AUTOMOTRIZ TORO
CENAUTO S.A.

EQUIPO CAMINERO EQUICAM CIA.
LTDA.

COMPANIA COMERCIALIZADORA
DE AUTOMOTORES AUTOSEPD
CIA.LTDA.

AUTOS CHINAACCPASS CIA. LTDA.

0,71
0,33
0,63
1,00
1,00
0,98
0,40

0,19

0,58

0,95

0,69

504

1093

569

360

361

367

907

1878

618

378

522

18,29
1,37
1,13
1,82
1,34
1,41
0,98

1,21

5,00

0,44

0,90

20

263

318

198

269

255

367

299

72

810

401

11,89
1,94
4,91
2,28
8,00
1,31
2,18

2,23

1,50

93,29

1,07

30

186

73

158

45

274

165

161

240

337

0,62
1,01
1,12
0,75
1,01

0,73

0,16 2288

0,50

0,95

0,95

0,32 1131

583

356

322

477

358

493

717

654

657

9,00
3,69
2,22
2,77
0,82
1,48
9,22

1,49

3,93

0,04

0,79

40

97

162

130

441

243

39

242

102

8923

457

7,73
3,93
7,13
4,19
6,01
1,32
2,64

2,52

1,00

16,37

0,99

47

92

51

86

60

272

136

143

360

22

364

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica
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Rotacion de las Cuentas por cobrar

El presente indicador muestra las veces en que la cartera es convertida en efectivo, en
donde un mayor indice indica que existe mayor rapidez en los cobros de los créditos
otorgados a clientes, por ende, un menor indice indica menor rapidez de cobro (Flores,
Naval, Apaza, & Alvarez, 2017).

Formula:

Ventas Anuales al Crédito

Cuentas por Cobrar

Tabla 18 Rotacion de cuentas por cobrar de empresas dedicadas a la venta de

automotores de Tungurahua, periodos 2018-2019.

ROTACION DE CUENTAS POR COBRAR

N° NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION

1 MITSUANDINACIA.LTDA. 0,33 1,01 207,38% 0,67 BAJO
CENTRO AUTOMOTRIZ

2 0,19 0,50 162,12% 0,35 BAJO
TORO CENAUTO S.A.
MAYA AUTOS CIA. LTDA.

3 0,63 1,12 76,49% 0,87 MEDIO
MAUTOS
VEHICENTRO VEHICULOS

4 Y CAMIONES CENTRO 0,76 0,99 30,50% 0,88 ALTO
SIERRAS.A.

5 CENTRALCARS.A. 0,79 0,85 8,52% 0,82 MEDIO

AUTOS Y SERVICIOS DE LA
6 0,94 0,97 3,09% 0,95 ALTO
SIERRA AUTOSIERRA S.A.

7 ANDINAMOTORS S.A. 0,74 0,76 3,01% 0,75 MEDIO

8 AMBANDINE S.A. 0,92 0,93 1,42% 0,93 ALTO

9 AUTOSBOLOMOLINAS.A. 1,00 1,01 0,94% 1,00 ALTO
AUTOMOTORES CARLOS

10 0,95 0,95 -0,34% 0,95 ALTO

LARREAT. CIA. LTDA.
EQUIPO CAMINERO

11 0,58 0,55 -5,50% 0,57 BAJO
EQUICAM CIA. LTDA.
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AUTOMOTORES CARLOS

12 PALACIOS E HJOS CIA. 0,74 0,66 -10,14% 0,70 MEDIO
LTDA.
13 AMBACAR CIA. LTDA. 1,02 0,90 -11,11% 0,96 ALTO

CIUDAD DEL AUTO
14 0,90 0,80 -11,84% 0,85 MEDIO
CIAUTO CIA. LTDA.

15 VEHYSAS.A. 0,71 0,62 -13,65% 0,67 BAJO
AUTOMOTORES DE LA

16 0,58 0,48 -16,49% 0,53 BAJO
SIERRA SA

17 AUTOELITE S.A. 1,00 0,75 -24,60% 0,88 ALTO

18 KILOMETROMIL S.A. 0,98 0,73 -25,58% 0,86 MEDIO
COMPANIA
COMERCIALIZADORA DE

19 0,95 0,55 -42,42% 0,75 MEDIO
AUTOMOTORES AUTOSEPD
CIA.LTDA.
AUTOS CHINAACCPASS

20 0,69 0,32 -53,88% 0,50 BAJO
CIA. LTDA.
AUTOMOTORES PEREZ

21 0,40 0,16 -60,36% 0,28 BAJO

VACA CIA. LTDA.
Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

En la siguiente tabla muestra la rotacidn de cuentas por cobrar donde de acuerdo a la
variacion del afio 2019, respecto al afio 2018 presenta las empresas que obtuvieron una
variacion positiva, es decir recuperaron su cartera con mayor rapidez y eficiencia en
comparacién al afio anterior. Estas empresas son: MITSUANDINA CIA. LTDA,,
quien tuvo una variacion del 207,38% en relacion al afio anterior, pues en el afio 2019
recuperd en 1,01 veces en comparacién al afio 2018 que recuper6 en tan solo 0,33
veces, por otra parte, tenemos a CENTRO AUTOMOTRIZ TORO CENAUTO S.A,,
con 162,12% de variabilidad convirtiendo su efectivo del afio 2019 en
aproximadamente 0.50 veces mientras que en el afio 2018 lo realiz6 en apenas 0.19
veces. Asi mismo tenemos a MAYA AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS., con 76,49%
de variacion obteniendo una recuperacion en el afio 2019 de 1.12 veces. No asi las
entidades que para el afio 2019 disminuyeron significativamente su indice de cobro en
relacion al afio anterior, estas empresas son AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA.
LTDA., quien evidencia un debilitamiento del -60,36%, AUTOS CHINAACCPASS
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CIA. LTDA., con -53,88% y COMPANIA COMERCIALIZADORA DE
AUTOMOTORES AUTOSEPD CIA.LTDA., con -42,42%.

Tabla 19 Categorizacion de Rotacion de Cuentas Por Cobrar

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 7 33,33%
MEDIO 7 33,33%
ALTO 7 33,33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

Por otro lado, en relacidn a los percentiles y de acuerdo al promedio de los afios 2018
y 2019 respectivamente, 7 entidades se categorizaron en nivel alto, cuyo desempefio
ha mostrado un cambio positivo; siendo la que en mejores condiciones se encuentra es
AUTOS BOLOMOLINA S.A. quien ha registrado mantener un periodo promedio de
cobranza superior a las demas entidades analizadas, mientras que 7 empresas se
encuentran en el nivel medio las cuales registran un posicionamiento moderado y 7 en
el nivel bajo; siendo la que en peor desempefio ha obtenido es AUTOMOTORES
PEREZ VACA CIA. LTDA. (Ver Tabla 18)

Periodo Promedio de Cobranza

Este indicador mide el nimero de dias necesarios para hacer efectivo los cobros; en
donde a més dias de cobranza, menor rapidez en recuperar los créditos y, por lo
contrario, a menos dias existe mayor rapidez de retorno de efectivo a la empresa
(Flores, Naval, Apaza, & Alvarez, 2017).

Formula:

Cuentas por cobrar * 360

Ventas Anuales a crédito

Tabla 20 Periodo Promedio de Cobranza de empresas dedicadas a la venta de

automotores en Tungurahua, periodos 2018-2019.

PERIODO PROMEDIO DE COBRANZA
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N.° NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION
MITSUANDINA CIA.

1 1093 356 -67,43% 725 ALTO
LTDA.
CENTRO AUTOMOTRIZ

2 1878 717 -61,82% 1298 ALTO
TORO CENAUTO S.A.
MAYA AUTOS CIA.

3 569 322 -43,41% 446 MEDIO
LTDA. MAUTOS
VEHICENTRO
VEHICULOS Y

4 472 362 -23,31% 417 BAJO
CAMIONES CENTRO
SIERRAS.A.

5 CENTRALCARS.A. 458 422 -7,86% 440 MEDIO
AUTOS Y SERVICIOS DE

6 LASIERRA AUTOSIERRA 383 371 -3,13% 377 BAJO
SA.

7 ANDINAMOTORS S.A. 486 472 -2,88% 479 MEDIO

8 AMBANDINE S.A. 391 385 -1,53% 388 BAJO
AUTOS BOLOMOLINA

9 361 358 -0,83% 360 BAJO
SA.
AUTOMOTORES CARLOS

10 378 379 0,26% 379 BAJO
LARREAT. CIA. LTDA.
EQUIPO CAMINERO

11 618 654 5,83% 636 ALTO
EQUICAM CIA. LTDA.
AUTOMOTORES CARLOS

12 PALACIOSE HIJOSCIA. 489 544 11,25% 517 MEDIO
LTDA.

13 AMBACARCIA. LTDA. 355 399 12,39% 377 BAJO
CIUDAD DEL AUTO

14 398 452 13,57% 425 MEDIO
CIAUTO CIA. LTDA.

15 VEHYSAS.A. 504 583 15,67% 544 ALTO
AUTOMOTORES DE LA

16 621 744 19,81% 683 ALTO
SIERRAS.A.

17 AUTOELITE S.A. 360 477 32,50% 419 BAJO

18 KILOMETROMIL S.A. 367 493 34,33% 430 MEDIO
comMPARNIA
COMERCIALIZADORA DE

19 378 657 73,81% 518 MEDIO
AUTOMOTORES
AUTOSEPD CIA.LTDA.
AUTOS CHINAACCPASS

20 522 1131 116,67% 827 ALTO

CIA. LTDA.
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AUTOMOTORES PEREZ
VACA CIA. LTDA.

Fuente: SUPERCIAS (2019).
Elaborado por: Jaicome Jessica

907 2288 152,26% 1598 ALTO

En términos generales se evidencia el periodo promedio de cobranza en donde muestra
una variacion positiva en aquellas empresas que han disminuido significativamente los
dias de cobro, obteniendo asi una mejor liquidez en menor lapso de tiempo posible, en
comparacion al afio anterior. Las principales empresas son MITSUANDINA CIA.
LTDA., con 67,43%, CENTRO AUTOMOTRIZ TORO CENAUTO S.A., con
61.82% y MAYA AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS., con 43,41%. No asi las empresas
AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA. LTDA., que extendio los dias de cobro en
152,26%, AUTOS CHINAACCPASS CIA. LTDA,, con 116,67% y COMPANIA
COMERCIALIZADORA DE AUTOMOTORES AUTOSEPD CIA.LTDA., con
73,81%.

Tabla 21 Categorizacién de Periodo Promedio de Cobranza

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 7 33,33%
MEDIO 7 33,33%
ALTO 7 33,33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

Si bien es cierto, 7 entidades se categorizaron en nivel bajo, no obstante, se encuentran
en un rango positivo, es decir 33,33% de entidades recuperaron su efectivo en menor
lapso de tiempo en comparacion al afio 2018. Entre la empresa mas eficiente se
encuentra AUTOS BOLOMOLINA S.A., mientras que el 33,33% de las empresas se
encuentran en el nivel medio y 33,33% en el nivel alto; siendo la que el peor
desempefio ha registrado en relacion a los dias de cobro a clientes es
AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA. LTDA. (Ver Tabla 20)
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Rotacion de las Cuentas por Pagar

El presente indicador muestra las veces en que se paga los créditos otorgados por los
proveedores, en donde un mayor indice muestra que existe un mayor grado de
cumplimientos de obligaciones, por consiguiente, un menor indice expresa menor
grado de cumplimiento de las cuentas por pagar (Flores, Naval, Apaza, & Alvarez,
2017).

Formula:

Costo de venta

Cuentas por pagar
Tabla 22 Rotacion de cuentas por pagar de empresas dedicadas a la venta de

automotores en Tungurahua periodos 2018-2019

ROTACION DE CUENTAS POR PAGAR

N NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION

AUTOMOTORES PEREZ
1 098 9,22 838,80% 5,10 ALTO
VACA CIA. LTDA.

MITSUANDINA CIA.

2 1,37 3,69 169,92% 2,53 MEDIO
LTDA.
MAYA AUTOS CIA.

3 1,13 2,22 96,21% 1,68 BAJO
LTDA. MAUTOS
AUTOMOTORES

4 CARLOSPALACIOS E 1,49 2,49 67,00% 1,99 BAJO
HIJOS CIA. LTDA.
VEHICENTRO
VEHICULOS Y

5 3,54 556 56,86% 4,55 MEDIO
CAMIONES CENTRO
SIERRAS.A.

6 AUTOELITE S.A. 182 2,77 52,22% 2,29 MEDIO
AUTOMOTORES DE LA

7 39,92 50,47 26,43% 45,19 ALTO
SIERRAS.A.
CENTRO AUTOMOTRIZ

8 1,21 1,49 23,48% 1,35 BAJO
TORO CENAUTO S.A.

9 CENTRALCARS.A. 6,43 733 13,94% 6,88 ALTO

10 AMBACAR CIA. LTDA. 6,07 6,53 7,63% 6,30 ALTO
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11 KILOMETROMIL S.A. 1,41 1,48 4,94% 1,45 BAJO

12 AMBANDINE S.A. 326 295 -9,71% 3,11 MEDIO
AUTOS

13 CHINAACCPASS CIA. 090 0,79 -12,26% 0,84 BAJO
LTDA.
CIUDAD DEL AUTO

14 241 2,10 -12,57% 2,26 MEDIO
CIAUTO CIA. LTDA.
EQUIPO CAMINERO

15 500 3,53 -29,41% 4,27 MEDIO
EQUICAM CIA. LTDA.
AUTOMOTORES

16 CARLOS LARREAT. 985 6,79 -31,06% 8,32 ALTO
CIA. LTDA.
AUTOS Y SERVICIOS

17 DE LASIERRA 586 3,92 -33,04% 4,89 MEDIO

AUTOSIERRA S.A.
AUTOS BOLOMOLINA

18 1,34 0,82 -39,03% 1,08 BAJO
S.A.

19 ANDINAMOTORS S.A. 756 4,36 -42,38% 5,96 ALTO

20 VEHYSAS.A. 18,29 9,00 -50,82% 13,64 ALTO
COMPANIA
COMERCIALIZADORA

21 044 004 -90,92% 0,24 BAJO
DE AUTOMOTORES

AUTOSEPD CIA.LTDA.
Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

En la siguiente tabla muestra la rotacion de cuentas por pagar en la cual presenta
aquellas entidades que obtuvieron una variacion significativamente elevada en el afio
2019, respecto al afio 2018. Estas empresas son; AUTOMOTORES PEREZ VACA
CIA. LTDA., con 838,80%, MITSUANDINA CIA. LTDA., con 169,92% y MAYA
AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS., con 96,21%., es decir estas compafiias cancelaron
sus obligaciones a un ritmo mas acelerado en comparacion al afio 2018 lo que podria
significar que estas entidades tenian suficiente efectivo disponible para pagar
oportunamente sus deudas a corto plazo; sin embargo, también puede significar que la
empresa esta cancelando sus compromisos de manera muy acelerada lo que podria
representar una disminucion en su flujo de caja disponible para inversion y sus

ganancias a largo plazo, o a su vez tienen condiciones de pagos mas ajustados en
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relacion al afio anterior. Por otra parte, estan las empresas que obtuvieron un indice de
variacion menor como es la COMPANIA COMERCIALIZADORA DE
AUTOMOTORES AUTOSEPD CIA.LTDA., la cual diferencia un afio respecto al
otro con 90,92% de variacion, VEHYSA S.A., con 50,82% y ANDINAMOTORS
S.A., con 42,38%., pues han disminuido representativamente su indice al afio 2019, lo
qgue denota que estas empresas tienen créditos muy atractivos; o su vez, tienen

inconvenientes para cancelar sus deudas.

Tabla 23 Categorizacion de Rotacion de Cuentas Por Pagar

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 7 33,33%
MEDIO 7 33,33%
ALTO 7 33,33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

De las evidencias anteriores, en relacion a los percentiles y de acuerdo al promedio de
los afios 2018 y 2019 respectivamente, se ha determinado que existe una similitud en
la frecuencia segun los niveles bajo, medio, alto, respecto a los indicadores Rotacion
de Cuentas por Cobrar y el Periodo promedio de cobro, obteniendo como resultado
que 7 entidades se categorizaron en nivel bajo, siendo la que en inferior posicion se
encuentra es la COMPANIA COMERCIALIZADORA DE AUTOMOTORES
AUTOSEPD CIA.LTDA. con el 33,33%, mientras que el 33, 33% de las empresas se
encuentran en el nivel medio, por lo tanto, el 33,33% en el nivel alto; siendo la entidad
AUTOMOTORES DE LA SIERRA S.A. la que en promedio ha acelerado de manera
significativa sus pagos. (Ver Tabla 22)

Periodo Promedio de Pago

Este indicador mide el namero de dias que la empresa tarda en cancelar los créditos
otorgados por sus proveedores; en donde a mas dias de pago, menor velocidad en pagar
sus deudas y, por ende, a menos dias existe mayor rapidez en pagar sus créditos.
(Flores, Naval, Apaza, & Alvarez, 2017).

Formula:
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Cuentas por pagar * 360

Costo de venta

Tabla 24 Periodo Promedio de Pago de empresas dedicadas a la venta de

automotores en Tungurahua, periodos 2018-2019

PERIODO PROMEDIO DE PAGOS

N°NOMBRE 20182019 % VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION

1 AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA.

367 39 -89,37% 203 ALTO

LTDA.
2 MITSUANDINA CIA. LTDA. 263 97 -63,12% 180 MEDIO
3 MAYA AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS 318 162 -49,06% 240 ALTO

AUTOMOTORES CARLOS PALACIOS E

4 242 145 -40,08% 194 MEDIO
HIJOS CIA. LTDA.
VEHICENTRO VEHICULOS Y

5 102 65 -36,27% 84 MEDIO
CAMIONES CENTRO SIERRA S.A.

6 AUTOELITE S.A. 198 130 -34,34% 164 MEDIO

7 AUTOMOTORES DE LA SIERRA S.A. 9 7 -22,22% 8 BAJO

CENTRO AUTOMOTRIZ TORO

8 CENAUTO SA. 299 242 -19,06% 271 ALTO
9 CENTRALCARS.A. 56 49 -12,50% 53 BAJO
10 AMBACAR CIA. LTDA. 59 55 -6,78% 57 BAJO
11 KILOMETROMIL S.A. 255 243 -4,71% 249 ALTO
12 AMBANDINE S.A. 110 122 10,91% 116 MEDIO
13 AUTOS CHINAACCPASS CIA. LTDA. 401 457 13,97% 429 ALTO
14 CIUDAD DEL AUTO CIAUTO CIA. LTDA. 150 171 14,00% 161 MEDIO

5 EQUIPO CAMINERO EQUICAM CIA.
LTDA.

102 41,67% 87 MEDIO

AUTOMOTORES CARLOS LARREAT.
CIA.LTDA.

53 43,24% 45 BAJO
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7AUTOS Y SERVICIOS DE LA SIERRA

61 92 50,82% 77 BAJO
AUTOSIERRA S.A.
18 AUTOS BOLOMOLINA S.A. 269 441 63,94% 355 ALTO
19 ANDINAMOTORS S.A. 48 83 72,92% 66 BAJO
20VEHYSA S.A. 20 40 100,00% 30 BAJO
COMPANIA COMERCIALIZADORA DE
810 8923  1001,60% 4867 ALTO

1
AUTOMOTORES AUTOSEPD CIA.LTDA.

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

En relacién a la variacion que ha sufrido el indicador periodo promedio de pago del
afo 2019, respecto al afio 2018 pudimos evidenciar aquellas empresas que obtuvieron
mayor velocidad de pago, es decir entidades que cancelaron sus obligaciones en menor
tiempo en relacion al periodo anterior, las principales empresas son AUTOMOTORES
PEREZ VACA CIA. LTDA,, la cual cancel6 a sus proveedores en el afio 2018 en
aproximadamente 367 dias, pero el afio 2019 agilitd sus pagos en menor tiempo que el
afio anterior, cancelando asi en alrededor de 39 dias, obteniendo una variacion del
89,37%. Igualmente, MITSUANDINA CIA. LTDA., quien en el afio 2018 cancelo en
263 dias mientras que para el afio 2019 este valor se redujo a 97 dias, logrando una
variabilidad del 63,12% y MAYA AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS., quien mostr6 una
variacion del 49,06% de un periodo a otro. No obstante, existieron empresas que
obtuvieron una variacion acelerada al incrementar significativamente los dias de pago
de deudas alargando su tiempo de cancelacidn respecto al afio anterior, tal es el caso
de la COMPANIA COMERCIALIZADORA DE AUTOMOTORES AUTOSEPD
CIA.LTDA., quien cancelaba en aproximadamente 810 dias durante el afio 2018, pero
al afio 2019 este numero se incrementd de una manera acelerada al prorrogar su tiempo
de pago a proveedores en 8.923 dias, triplicando asi en ese afio sus deudas en relacion
a sus ventas y obteniendo una variacion del 1001,60%; lo que puede significar una
gran ventaja para la empresa pues revela que la compafiia se esta financiando gracias
a los atractivos creditos otorgados por los proveedores, por lo tanto el efectivo
circulante seria invertido para otro propdsito a corto plazo. De igual manera VEHYSA

S.A., quien en el 2019 duplico sus dias de pago en 40 dias, es decir en 100% de

47



variacion, y ANDINAMOTORS S.A.., con 72,92%, quien ha cancelado sus
obligaciones en 83 dias en el afio 2019, denotando un tiempo mayor respecto al afio

2018 que canceld a sus proveedores en 48 dias.

Tabla 25 Categorizacion de Periodo Promedio de Pago

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 7 33,33%
MEDIO 7 33,33%
ALTO 7 33,33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

En cuanto a la categorizacién del periodo promedio de pago, se evidencid una
homogeneidad entre los niveles bajo, medio alto teniendo como resultado el 33,33%
en cada categoria. En el percentil alto tenemos 7 empresas, de las cuales se destaca
AUTOMOTORES DE LA SIERRA S.A., quien ha mantenido un promedio eficiente
de pago en relacion a las demas entidades, mientras que 7 empresas se encuentran en
el nivel medio y 7 en el nivel alto; entre las entidades de mayor prolongacién de pago
se encuentra COMPANIA COMERCIALIZADORA DE AUTOMOTORES
AUTOSEPD CIA.LTDA. (Ver Tabla 24)

Rotacion de Inventarios

Este indicador muestra nimero de veces en que rotan los stocks durante un periodo de
tiempo, en donde un mayor indice muestra que existe mayor movilidad de capital
invertido en inventarios, por lo cual, un indice menor expresa poca actividad de dinero

invertido en existencias (Flores, Naval, Apaza, & Alvarez, 2017).

Formula:

Costo de ventas

Inventario promedio

Tabla 26 Rotacion de inventarios de empresas dedicadas a la venta de automotores

en Tungurahua periodos 2018-2019
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ROTACION DE INVENTARIOS

N.° NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO  CATEGORIZACION
MITSUANDINA CIA.

1 194 3,93 102,96% 2,93 BAJO
LTDA.

2 AUTOELITES.A. 2,28 4,19 83,85% 3,23 MEDIO
MAYA AUTOS CIA.

3 491 713 45,23% 6,02 MEDIO
LTDA. MAUTOS
AUTOMOTORES

4  CARLOS PALACIOS E 438 5,56 26,82% 4,97 MEDIO
HIJOS CIA. LTDA.
AUTOMOTORES PEREZ

5 2,18 2,64 21,03% 2,41 BAJO
VACA CIA. LTDA.

6 AMBACAR CIA. LTDA. 460 555 20,54% 5,08 MEDIO

7  AMBANDINE S.A. 6,65 7,53 13,27% 7,09 MEDIO
CENTRO AUTOMOTRIZ

8 2,23 252 12,83% 2,37 BAJO
TORO CENAUTO S.A.
AUTOMOTORES DE LA

9 725 7,88 8,58% 7,56 ALTO
SIERRAS.A.

10 KILOMETROMIL S.A. 131 1,32 0,70% 1,32 BAJO

11 ANDINAMOTORS S.A. 749 7,05 -5,99% 7,27 ALTO
CIUDAD DEL AUTO

12 161 151 -6,25% 1,56 BAJO
CIAUTO CIA. LTDA.
AUTOS CHINAACCPASS

13 1,07 0,99 -1,42% 1,03 BAJO
CIA. LTDA.
VEHICENTRO
VEHICULOS Y

14 481 3,89 -19,07% 4,35 MEDIO
CAMIONES CENTRO
SIERRAS.A.

15 CENTRALCARS.A. 8,06 6,48 -19,53% 7,27 ALTO
AUTOS BOLOMOLINA

16 8,00 6,01 -24,90% 7,01 MEDIO
SA.
AUTOMOTORES

17 CARLOS LARREAT. 15,60 10,89 -30,24% 13,24 ALTO
CIA. LTDA.
EQUIPO CAMINERO

18 1,50 1,00 -33,30% 1,25 BAJO
EQUICAM CIA. LTDA.

19 VEHYSAS.A. 11,89 7,73 -34,97% 9,81 ALTO
AUTOS Y SERVICIOS DE

20 LASIERRA 14,37 6,34 -55,86% 10,35 ALTO

AUTOSIERRA S A.
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COMPANIA
COMERCIALIZADORA

21 93,29 16,37 -82,45% 54,83 ALTO
DE AUTOMOTORES

AUTOSEPD CIA.LTDA.
Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

Por su parte la rotacion de inventarios muestra las empresas que obtuvieron una
variacion eficiente y han mostrado un aumento de indice del afio 2019 respecto al afio
2018, lo que denota mayor rentabilidad del capital invertido. Entre las empresas que
han gestionado correctamente sus inventarios tenemos; MITSUANDINA CIA. LTDA.
LTDA., con 102,96% de variacion, AUTOELITE S.A., con 83,85% y MAYA AUTOS
CIA. LTDA. MAUTOS., con 45,23%. Por otro lado, muestra las empresas que
obtuvieron menor movilidad de capital invertido en inventarios durante el afio 2019;
sin embargo, es imprescindible destacar que, a pesar de tener esta disminucion de
rotacion, las entidades han logrado mantener una rotacion 6ptima, entre ellas tenemos:
COMPANIA COMERCIALIZADORA DE AUTOMOTORES AUTOSEPD
CIA.LTDA., con 82,45%, CENTRO AUTOMOTRIZ TORO CENAUTO S.A.
AUTOS Y SERVICIOS DE LA SIERRA AUTOSIERRA S.A., con 55,86% y
VEHYSA S.A., con 34,97%.

Tabla 27 Categorizacion de Rotacion de Inventarios

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 7 33,33%
MEDIO 7 33,33%
ALTO 7 33,33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

Por otro lado, en relacion a los percentiles, se evidencia una semejanza con los
anteriores indicadores, obteniendo asi que 7 entidades se categorizaron en nivel bajo,
pues su indicador promedio oscila desde 1.03 hasta 2,93 veces siendo la que en peores
condiciones se encuentra es AUTOS CHINAACCPASS CIA. LTDA., mientras que 7

empresas se encuentran en el nivel medio con un promedio desde 3,23 hasta 7,09 veces
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y 7 empresas que se sitian en el nivel alto con un promedio que fluctta desde 7,27
hasta 54,83 veces, siendo la COMPANIA COMERCIALIZADORA DE
AUTOMOTORES AUTOSEPD CIA.LTDA la entidad que mas nimero de veces ha

vendido durante los afos de estudio. (Ver Tabla 26)
Periodo Promedio de Existencias

Este indicador mide el nimero de dias que la empresa renueva el stock; en donde a
mas dias de estancia de inventario, existe menor  tiempo de recuperacién de lo
invertido en inventarios, por ende, a menos dias existe mayor retorno de la inversion
(Lawrence J. & Chad J., 2012).

Formula:

Inventario promedio * 360

Costo de ventas

Tabla 28 Periodo Promedio de Existencias de empresas dedicadas a la venta de

automotores de Tungurahua, periodos 2018-2019

PERIODO PROMEDIO DE EXISTENCIAS

N.° NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION

1  MITSUANDINA CIA. LTDA. 186 92 -50,54% 139 ALTO

2 AUTOELITES.A. 158 86 -45,57% 122 MEDIO
MAYA AUTOS CIA. LTDA.

3 73 51 -30,14% 62 MEDIO
MAUTOS
AUTOMOTORES CARLOS

4  PALACIOS E HIJOS CIA. 82 65 -20,73% 74 MEDIO
LTDA.
AUTOMOTORES PEREZ

5 165 136 -17,58% 151 ALTO
VACA CIA. LTDA.

6 AMBACARCIA. LTDA. 78 65 -16,67% 72 MEDIO
CENTRO AUTOMOTRIZ

7 161 143 -11,18% 152 ALTO
TORO CENAUTO S.A.

8 AMBANDINE S.A. 54 48 -11,11% 51 BAJO
AUTOMOTORES DE LA

9 50 46 -8,00% 48 BAJO
SIERRA S .A.

10 KILOMETROMIL S.A. 2714 272 -0,73% 273 ALTO

11 ANDINAMOTORS S.A. 48 51 6,25% 50 BAJO
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CIUDAD DEL AUTO CIAUTO

12 223 238 6,73% 231 ALTO
CIA. LTDA.
AUTOS CHINAACCPASS CIA.

13 337 364 8,01% 351 ALTO
LTDA.
VEHICENTRO VEHICULOS Y

14 CAMIONES CENTRO SIERRA 75 93 24,00% 84 MEDIO
SA

15 CENTRALCARS.A. 45 56 24,44% 51 BAJO

16 AUTOS BOLOMOLINA S.A. 45 60 33,33% 53 MEDIO

AUTOMOTORES CARLOS
17 23 33 43,48% 28 BAJO
LARREAT. CIA. LTDA.

EQUIPO CAMINERO

18 240 360 50,00% 300 ALTO
EQUICAM CIA. LTDA.

19 VEHYSAS.A. 30 47 56,67% 39 BAJO

AUTOS Y SERVICIOS DE LA

20 25 57 128,00% 41 BAJO
SIERRA AUTOSIERRA S.A.
COMPANIA
COMERCIALIZADORA DE

21 4 22 450,00% 13 BAJO
AUTOMOTORES AUTOSEPD

CIA.LTDA.
Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

Con referente al periodo promedio de existencias, se observa a las empresas que
obtuvieron una variacion positiva, las cuales han retornado su inversion en inventario
en menos dias en comparacion al afio anterior, las principales entidades son
MITSUANDINA CIA. LTDA., quien durante el afio 2019 realizaba una rotacion de
inventario cada 92 dias en comparacion al afio 2018 que rotaba cada 186 dias,
obteniendo asi una variacion del 50,54%. AUTOELITE S.A., durante el afio 2019
minimizo sus dias de rotacion a 86 dias en comparacion al afio 2018 que rotaba cada
158 dias, es decir tubo el 45,57% de variabilidad, y por su parte, MAYA AUTQOS CIA.
LTDA. MAUTOS,, roto en el afio 2019 cada 51 dias, disminuyendo asi sus dias de
rotacién en comparacion con el afio 2018 y alcanzando una variacion del 30,14%.
Mientras que las entidades que han obtenido una variacién poco eficiente de retorno
son: COMPANIA COMERCIALIZADORA DE AUTOMOTORES AUTOSEPD
CIA.LTDA., con 450% de variacion, AUTOS Y SERVICIOS DE LA SIERRA
AUTOSIERRA S.A., con 128% y VEHYSA S.A., con 56,67%.
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Tabla 29 Categorizacion de Periodo Promedio de Existencias

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 8 38,10%
MEDIO 6 28,57%
ALTO 7 33,33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

Mientras que, en relacién a los percentiles y de acuerdo al promedio de los afios 2018
y 2019, 8 entidades se categorizaron en nivel bajo, siendo la que en peores condiciones
se encuentra es la COMPANIA COMERCIALIZADORA DE AUTOMOTORES
AUTOSEPD CIA.LTDA., la mientras que 7 empresas se encuentran en el nivel medio
y 7 en el nivel alto; siendo la que mejor desempefio ha obtenido es AUTOS
CHINAACCPASS CIA. LTDA. (Ver Tabla 28)

De las evidencias anteriores podemos deducir que, a pesar de los distintos valores
registrados en los indicadores, existe una similitud estadistica para las tres
categorizaciones segun los percentiles, obteniendo asi en Rotacion de Cuentas por
cobrar, Periodo Promedio de Cobro, Cuentas por Pagar, Periodo Promedio de Pago y
Rotacion Inventarios el 33,33% en los niveles Alto, Medio y Bajo. Esta situacion
denota una coincidencia al momento de calcular los rangos de acuerdo a los promedios
de 21 empresas que constituyen la muestra. Como evidencia del correcto calculo
demuestra la categorizacion del periodo promedio de existencias, en el cual podemos

visualizar una variacion de frecuencias entre los niveles.
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indices de Rentabilidad

Tabla 30 Indicadores de Rentabilidad de empresas dedicadas a la venta de

automotores en Tungurahua, periodos 2018-2019

DATOS 2018 DATOS 2019

N.° NOMBRE ROA ROE ROA ROE
AMBACAR CIA.

1 15,30% 36,35% 10,15% 23,65%
LTDA.
CIUDAD DEL AUTO

2 13,66% 23,25% 13,97% 22,72%
CIAUTO CIA. LTDA.
AUTOMOTORES DE

3 4,20% 9,27% 2,60% 5,52%
LA SIERRA S.A.
AUTOMOTORES

4 CARLOS LARREAT. 2,05% 7,02% 0,39% 1,42%
CIA. LTDA.
AUTOS Y SERVICIOS

5 DE LA SIERRA 2,49% 5,44% 0,15% 0,46%
AUTOSIERRA S.A.

6 ANDINAMOTORS S.A. 2,27T% 4,71% -0,33% -0,28%

7 CENTRALCAR S.A. 4,47% 9,09% 2,40% 5,48%

8 AMBANDINE S.A. -1,85% -5,61% -1,14% -23,31%
VEHICENTRO
VEHICULOS Y

9 4,03% 34,88% 4,12% 25,87%
CAMIONES CENTRO
SIERRA S.A.
AUTOMOTORES

10 CARLOS PALACIOS E 0,69% 1,51% 0,57% 1,44%
HIJOS CIA. LTDA.

11 VEHYSA S.A. 6,23% 10,99% -3,09% -5,37%
MITSUANDINA CIA.

12 0,06% 0,81% 4,78% 51,74%
LTDA.
MAYA AUTOS CIA.

13 5,79% 16,86% 2,23% 6,21%
LTDA. MAUTOS

14 AUTOELITE S.A. 0,22% 19,95% -6,72% 111,18%
AUTOS BOLOMOLINA

15 SA 1,10% 9,00% 0,11% 1,09%
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16 KILOMETROMIL S.A. 1,49% 11,59% 0,20% 1,83%
AUTOMOTORES

17 PEREZ VACA CIA. 0,42% 1,61% -2,24% -3,90%
LTDA.
CENTRO

18 AUTOMOTRIZ TORO 0,09% 0,65% 0,10% 0,57%
CENAUTO S.A.

19 EQUIPO CAMINERO 0,29% -17,93% -1,81% 52,49%
EQUICAM CIA. LTDA.
COMPANIA

20 COMERCIALIZADORA 3,36% 9,56% 3,73% 26,43%
DE AUTOMOTORES
AUTOSEPD CIA.LTDA.
AUTOS

21 CHINAACCPASS CIA. -6,59% -9,76% 0,06% 0,09%

LTDA.
Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jaicome Jessica

Rentabilidad del Activo (ROA)

El presente indicador mide la capacidad que tiene el activo para generar utilidades, en
donde el ROA positivo indica que la inversion es rentable, por consiguiente, el ROA
negativo indica que la empresa esta invirtiendo gran cantidad de dinero en la
produccion, pero generando ingresos muy bajos. (Flores, Naval, Apaza, & Alvarez,
2017).

Formula:

Utilidad Neta
Total Activo
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Tabla 31 Rentabilidad Econdmica de empresas dedicadas a la venta de automotores

en Tungurahua, periodos 2018-2019

ROA

N.° NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION
MITSUANDINA CIA.

12 0,06% 4,78% 8454,66% 2,00% MEDIO
LTDA.
AUTOS CHINAACCPASS

21 -6,59% 0,06% 100,86% -3,00% BAJO
CIA. LTDA.
CENTRO AUTOMOTRIZ

18 0,09% 0,10% 11,99% 0,00% BAJO
TORO CENAUTO S.A.
COMPANIA
COMERCIALIZADORA

20 3,36%  3,73% 10,87% 4,00% ALTO
DE AUTOMOTORES
AUTOSEPD CIA.LTDA.
CIUDAD DEL AUTO

2 13,66% 13,97% 2,23% 14,00% ALTO
CIAUTO CIA. LTDA.
VEHICENTRO
VEHICULOS Y

9 4,03% 4,12% 2,17% 4,00% ALTO
CAMIONES CENTRO
SIERRA S.A.
AUTOMOTORES

10 CARLOSPALACIOS E 0,69% 0,57% -17,88% 1,00% BAJO
HIJOS CIA. LTDA.

1 AMBACARCIA.LTDA. 1530% 10,15% -33,64% 13,00% ALTO
AUTOMOTORES DE LA

3 420% 2,60% -38,06% 3,00% ALTO
SIERRA S.A.

7 CENTRALCAR S.A. 4.47%  2,40% -46,23% 3,00% ALTO
MAYA AUTOS CIA.

13 579%  2,23% -61,41% 4,00% ALTO
LTDA. MAUTOS
AUTOMOTORES

4 CARLOS LARREAT. 2,05%  0,39% -81,06% 1,00% BAJO
CIA. LTDA.

16 KILOMETROMIL S.A. 1,49%  0,20% -86,43% 1,00% BAJO
AUTOS BOLOMOLINA

15 SA 1,10% 0,11% -90,19% 1,00% BAJO
AUTOS Y SERVICIOS DE

5 LASIERRA 2,49% 0,15% -94,11% 1,00% BAJO
AUTOSIERRA S.A.

6 ANDINAMOTORS S.A. 227% -0,33% -114,48% 1,00% BAJO

11 VEHYSAS.A. 6,23%  -3,09% -149,61% 2,00% MEDIO

8 AMBANDINE S.A. -1,85% -7,14% -285,66% -4,00% BAJO
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AUTOMOTORES PEREZ

17 042% -2,24% -632,62% -1,00% BAJO
VACA CIA. LTDA.
EQUIPO CAMINERO

19 0,29% -1,81% -726,45% -1,00% BAJO
EQUICAM CIA. LTDA.

14 AUTOELITES.A. 022% -6,72%  -3154,45% -3,00% BAJO
Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

En la presente tabla muestra el rendimiento sobre los activos, en donde de acuerdo a
la variacion del afio 2019, respecto al afio 2018 presenta las empresas que obtuvieron
un incremento positivo en el retorno de su inversion; es decir han usado eficientemente
sus activos para generar ganancias, lo que representa cifras atractivas para los
inversores. Las principales entidades son MITSUANDINA CIA. LTDA., con
8.454,66%, AUTOS CHINAACCPASS CIA. LTDA.,, con 100.86% y CENTRO
AUTOMOTRIZ TORO CENAUTO S.A., con 11,99%. Mientras que las entidades que
han obtenido un cambio negativo y se determina poco rentables son: AUTOELITE
S.A,, con 3.154,45%, EQUIPO CAMINERO EQUICAM CIA. LTDA., con 726.45%
y AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA. LTDA., con 632.62%.

Tabla 32 Categorizacion de Rendimiento Econémico

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 12 S51%
MEDIO 2 10%
ALTO 7 33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

En relacidn a los percentiles y de acuerdo al promedio de los afios 2018 y 2019, se
evidencio que parael ROA, 12 entidades se categorizaron en nivel bajo, pues se deduce
que dentro de los afios de estudio no ha existido un beneficio rentable para dichas
empresas, siendo la que en peores condiciones se encuentra es AMBANDINE S.A.,
obtenido el -4% de rentabilidad econdmica, mientras que 2 empresas Sse encuentran

en el nivel medio y 7 en el nivel alto; siendo la que mejor desempefio ha obtenido
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durante los afios de estudio es CIUDAD DEL AUTO CIAUTO CIA. LTDA,

alcanzando el 14 % de rentabilidad sobre sus activos. (Ver Tabla 31)
Rentabilidad del Patrimonio (ROE)

El presente indicador mide el rendimiento del capital, es decir, mide la capacidad que
tienen las compafiias para generar utilidades sobre sus propios fondos, en donde el
ROE positivo indica que la inversién es rentable, por consiguiente, el ROE negativo
sera muy poco o nada beneficioso para los socios y/o accionistas (Flores, Naval,
Apaza, & Alvarez, 2017).

Formula:

Utilidad Neta
Patrimonio

Tabla 33 Rentabilidad Financiera de empresas dedicadas a la venta de automotores

en Tungurahua, periodos 2018-2019

ROE

N.° NOMBRE 2018 2019 VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION
MITSUANDINA CIA.

1 0,81% 51,74% 6288,04% 26,00% ALTO
LTDA.

2  AUTOELITES.A. 19,95% 111,18% 457,32% 66,00% ALTO
EQUIPO CAMINERO -

3 52,49% 392,69% 17,00% ALTO
EQUICAM CIA. LTDA.  17,93%
COMPANIA
COMERCIALIZADORA

4 9,56% 26,43% 176,48% 18,00% ALTO
DE AUTOMOTORES
AUTOSEPD CIA.LTDA.
AUTOS

5 CHINAACCPASSCIA. -9,76%  0,09% 100,97% -5,00% BAJO
LTDA.
CIUDAD DEL AUTO

6 23,25% 22,72% -2,28% 23,00% ALTO
CIAUTO CIA. LTDA.
AUTOMOTORES

7 CARLOSPALACIOSE 151% 1,44% -4,65% 1,00% BAJO
HIJOS CIA. LTDA.
CENTRO

8 AUTOMOTRIZ TORO 0,65% 0,57% -11,93% 1,00% BAJO

CENAUTO S.A.
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VEHICENTRO

VEHICULOS Y

9 34,88% 25,87% -25,81% 30,00% ALTO
CAMIONES CENTRO
SIERRA S.A.

10 AMBACARCIA.LTDA. 36,35% 23,65% -34,92% 30,00% ALTO

11 CENTRALCARS.A. 9,09%  5,48% -39,67% 7,00% MEDIO
AUTOMOTORES DE

12 9,27%  5,52% -40,50% 7,00% MEDIO
LA SIERRA S.A.
MAYA AUTOS CIA.

13 16,86% 6,21% -63,18% 12,00% MEDIO
LTDA. MAUTOS
AUTOMOTORES

14 CARLOS LARREAT. 7,02%  1,42% -19,77% 4,00% MEDIO
CIA. LTDA.

15 KILOMETROMIL S.A. 11,59% 1,83% -84,24% 7,00% MEDIO
AUTOS BOLOMOLINA

16 SA 9,00%  1,09% -87,87% 5,00% MEDIO
AUTOS Y SERVICIOS

17 DE LASIERRA 544%  0,46% -91,51% 3,00% BAJO
AUTOSIERRA S A.

18 ANDINAMOTORSS.A.  471% -0,28% -105,94% 2,00% BAJO

19 VEHYSAS.A. 10,99% -5,37% -148,86% 3,00% BAJO

20 AMBANDINE S.A. -5,61% -23,31% -315,61% -14,00% BAJO
AUTOMOTORES

21 PEREZVACACIA. 1,61% -3,90% -342,64% -1,00% BAJO
LTDA.

Fuente: SUPERCIAS (2019).
Elaborado por: Jacome Jessica

En relacion al rendimiento sobre el patrimonio, se evidencié las empresas que
obtuvieron un retorno positivo de la inversion realizada por los socios y/o accionistas;
las principales entidades son MITSUANDINA CIA. LTDA.., con 6.288,04%,
AUTOELITE S.A., con 457.32%, y EQUIPO CAMINERO EQUICAM CIA. LTDA,,
con 392,69%. Mientras que las entidades que han obtenido un cambio negativo e
ineficientes para invertir son: AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA. LTDA,, con -
342,64%, AMBANDINE S.A., con -315,61% y VEHYSA S.A., con -148,86%.

Tabla 34 Categorizacion de Rendimiento Financiero

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE

BAJO 8 38%
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MEDIO 6 29%

ALTO 7 33%
TOTAL 21 100%

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica

En cuanto a la Rentabilidad Financiera y analizando los datos segun percentiles, se
pudo evidenciar que el 38% de entidades se categorizaron en nivel bajo al resultar una
constante pérdida financiera, siendo la que en peores condiciones se encuentra es
AMBANDINE S.A., obteniendo como promedio de los afios de estudio el -14% de
rentabilidad, mientras que el 29% de las entidades se encuentran en el nivel medio y
33% en el nivel alto; siendo la que mejor desempefio ha obtenido durante los afios de
estudio es AUTOELITE S.A., quien evidenci6 un promedio del 66% de rendimiento

sobre sus fondos propios. (Ver Tabla 33)

4.2 Verificacion de la hipdtesis

Con el fin de establecer la relacion existente entre los indicadores de Gestion de
actividad y los indices de rentabilidad, mediante la prueba de coeficiente de

correlacién, se presenta el siguiente enigma:

¢La Gestion de actividad mantiene una relacion significativa con respecto a la
rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la

provincia de Tungurahua?

Por lo consiguiente, en el estudio se ha determinado el comportamiento de los
indicadores de gestion de actividad y rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta
de vehiculos automotores en la provincia de Tungurahua, periodos 2018-2019, a través

de la correlacion de Pearson.
Coeficiente de Correlacion de Pearson

El coeficiente de correlacion de Pearson tiene como objetivo, medir la relacion
existente entre dos variables, el mismo que sera medido a través del siguiente criterio

(Martinez, Tuya, Martinez, Pérez, & Canovas, 2009).
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i > W o

PerfectaR =1

ExcelenteR = 09 <=R < 1
BuenaR = 08 <= R < 09
Regular R = 0.5 <= R < 0.8
MalaR < 0.5
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Tabla 35 Matriz de Correlacion en relacion a la Rentabilidad Econdmica de las empresas dedicadas a la venta de automotores en Tungurahua

ROT. CPC PPC ROT. CPP PPP ROT. INV. PPI ROA
ROTACION DE CUENTAS POR COBRAR 1
PERIODO PROMEDIO DE COBRANZA -0,91021442 1
ROTACION DE CUENTAS POR PAGAR -0,213814388  0,035454742 1
PERIODO PROMEDIO DE PAGO -0,021164992  -0,015281008 -0,189764728
ROTACION DE INVENTARIOS 0,131421182 -0,168703604 -0,029546732 0,933390793 1
PERIODO PROMEDIO DE EXISTENCIAS  -0,014422666  0,060670816 -0,186572886 -0,156508965 -0,170570594
ROA 0,2995367 -0,279276534  0,078967238 0,071586563 0,088242049 0,198197867 1

Fuente: SUPERCIAS (2019).

Elaborado por: Jacome Jessica
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Dentro de este marco, mediante la aplicacion de correlacion de Pearson se pudo
determinar que los indicadores de gestion de actividad en relacion al indicador de
Rentabilidad Econdémica, no posee una relacion significativa, pues se evidencid que el
indice Periodo Promedio de Cobranza muestran una relacion negativa en -27,92%. Por
otra parte, la relacion de los demas indicadores respecto al ROA, se observa que
obtuvieron una relacién positiva, pues la Rotacion de cuentas por Cobrar obtuvo el
29,95%, Rotacion de cuentas por Pagar en 7,89%, el Periodo promedio de Pago en
7,15%, Rotacion de Inventarios en 8,82% y Periodo Promedio de Existencias en
19,81%.

Las evidencias anteriores se fundamentan con los valores encontrados que van desde
-27,92% en relacion al periodo promedio de cobro a clientes, hasta el valor mas alto
de 29,95% a razon de la rotacion de cuentas por cobrar, determindndose como

resultado una correlacion mala.
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Tabla 36 Matriz de Correlacion en relacion a la Rentabilidad Financiera de las empresas dedicadas a la venta de automotores en Tungurahua

ROT. CPC PPC ROT. CPP PPP ROT. INV. PPI ROE
ROTACION DE CUENTAS POR COBRAR 1
PERIODO PROMEDIO DE COBRANZA -0,91021442 1
ROTACION DE CUENTAS POR PAGAR -0,213814388  0,035454742 1
PERIODO PROMEDIO DE PAGO -0,021164992 -0,015281008 -0,189764728
ROTACION DE INVENTARIOS 0,131421182 -0,168703604 -0,029546732 0,933390793
PERIODO PROMEDIO DE EXISTENCIAS  -0,394013135  0,311983752 -0,263678957 -0,180155822 -0,459806619
ROE 0,268422755 -0,254526453  -0,094332574 0,071238587 0,002712723 0,035757731 1

Fuente: SUPERCIAS (2019).
Elaborado por: Jacome Jessica
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Al comparar los indicadores de gestion de actividad en relacion al indicador de
Rentabilidad Financiera (ROE) mediante la aplicacion de correlacion de Pearson se
pudo determinar que los indicadores Periodo Promedio de Cobranza y Rotacion de
Cuentas por Pagar muestran una relacién negativa en -2545% vy -9,43%
respectivamente, en tanto que la relacion de los demas indicadores respecto al ROE,
se observa que el la Rotacion de cuentas por Cobrar tiene una relacion positiva en
26,84%, el Periodo promedio de Pago en 7,12%, Rotacion de Inventarios en 0,27% y

Periodo Promedio de Existencias en 3,57%.

De las afirmaciones anteriores se evidencia que estos indices, no posee una relacion
significativa. Esto se fundamenta con los valores encontrados que van desde -25,45%
en relacion al periodo promedio de cobro a clientes, hasta 29,95% a razon de la

rotacion de cuentas por cobrar, determinandose como resultado una correlacion mala.

4.3 Limitaciones del estudio

Al concluir la siguiente investigacion se pudo constatar la existencia de limitaciones,

los mismos que incidieron negativamente en la elaboracién del proyecto.

La principal limitante fue que no todas las empresas contaban con datos registrados en
los periodos de estudio, motivo por el cual se tuvo que eliminar algunas compariias de
manera que la investigacion no pudo trabajar con el total de empresas que constituyen
el CIIU G4510 VENTA DE VEHICULOS AUTOMOTORES en Tungurahua.
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CAPITULO V
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1 Conclusiones

De acuerdo a los resultados obtenidos en el presente estudio, se establece las siguientes

conclusiones:

v" Al examinar la administracion de capital de trabajo de las concesionarias de
automoviles de Tungurahua, mediante ratios de gestion de actividad como son
la Rotacidn de cuentas por cobrar, Periodo Promedio de Cobro, Rotacion de
Cuentas por pagar, Periodo Promedio de Pago, Rotacién de inventarios y
Periodo Promedio de Existencias, se concluye que la Rotacion de Cuentas por
Cobrar (veces) y el periodo promedio de cobranza (dias) de las empresas
dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la provincia de Tungurahua
en los periodos 2018-2019 mostraron mayor rapidez en sus cobros a clientes
en 33,33% de las entidades, lo que representa una asertiva estrategia de
recuperacion de cartera. Asi mismo, el indicador de Rotacidn de cuentas por
pagar (veces) y el periodo promedio de pago (dias) mostraron mayor velocidad
de pago a proveedores en 33,33% de las compafiias en el afio 2019, en
comparacion al afio anterior; lo que significa que estas empresas obtuvieron en
ese afio suficiente liquidez para cancelar sus obligaciones de manera efectiva.
Por su parte, la rotacién de inventarios (veces) obtuvo una distribucion similar
y equitativa a los indicadores anteriores, obteniendo asi una coincidencia
estadistica en el cual se evidencio que el 33,33% de las entidades recuperaron
su capital invertido en existencias, en mayor nimero de veces denotando asi la
eficiente gestion de inventarios. Con referencia al periodo promedio de
existencias (dias), mostré una variacion positiva en mayor porcentaje en
comparacion a los indices anteriormente mencionados, reflejando asi que, en
38, 10% de las entidades recuperaron en menor tiempo el capital invertido en
stocks. De las afirmaciones anteriores se concluye que existe menos del 50%

de entidades que mantienen una gestion de actividad eficiente.
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v" Por otro lado, al analizar el rendimiento financiero de las empresas dedicadas
a la venta de vehiculos automotores a través de indicadores de rentabilidad
econdmica y financiera se evidencio que el rendimiento sobre los activos ROA
muestra que el 57% de las empresas objeto de estudio, invierten gran cantidad
en su produccion, pero no genera suficientes ingresos como para mantener en
marcha sus compafiias. Lo que evidencia significativamente que estas
entidades no son rentables para futuros inversores. Por otra parte, se demostrd
que el rendimiento sobre el patrimonio ROE es poco beneficioso para los
socios y/o accionistas de las 21 empresas objeto de estudio, pues tan solo el
33,33% de éstas que han obtenido una rentabilidad positiva en los periodos de

estudio.

- Al comparar estas evidencias, se relaciona los indicadores de gestion de
actividad versus los de rentabilidad a través de la correlacion r de Pearson se
determind que no existe una relacion de dependencia significativa entre las
variables de gestion de actividad y de Rentabilidad de las empresas dedicadas
a la venta de vehiculos automotores en la provincia de Tungurahua durante los
periodos 2018 y 2019; es decir las variables no se encuentran influenciadas por
factores propias del sector; méas bien, son bastantes sensibles a factores
externos que puedan trascender enormemente en el rendimiento de las
entidades. Por lo tanto, se rechaza a la hipotesis alterna y se acepta la hipétesis

nula.
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5.2 Recomendaciones

v Dado que la liquidez y rentabilidad de una empresa es sumamente importante,
se sugiere priorizar la recuperacion de cartera de aquellos clientes que puedan
aportar mayor liquidez a las entidades, velando por periodos de cobro a corto
plazo. Asi mismo, al ser favorable para las empresas un pago paulatino a largo
plazo, deberian tomar en cuenta las condiciones de crédito negociadas a razén

que se maximice el flujo de efectivo.

v Para que la estructura financiera sea 6ptima y rentable, las organizaciones
deberan promover el crecimiento institucional, mediante una constante gestién
de crecimiento que le permita posicionarse en el mercado facilitando el

incremento de su nivel de endeudamiento con el fin de financiar su activo.

v En este caso es necesario y pertinente desde el punto de vista tanto académico
como practico, un estudio posterior de los factores externos que podrian incidir
en la gestion de actividad y rentabilidad de las empresas dedicadas a la venta
de vehiculos automotores en la provincia de Tungurahua en los periodos 2018-
2019.
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ANEXOS

Datos de empresas dedicadas a la venta de vehiculos automotores en la provincia de Tungurahua periodo 2018

Cuentas y Cuentas y Cuentas y ROTACIONDE  [PERIODO Cuentas y Cuentas y Cuentas y ROTACIONDE [PERIODO PERIODO
documentosx |documentos xcobrar |Documentos por  [CUENTASPOR  [PROMEDIO DE documentos xpagar |documentos xpagar |Documentos por |CUENTASPOR [PROMEDIO DE ROTACION DE |PROMEDIO DE UTIDADO
N°[EMPRESAS Ventas a credito|cobrar corrientes  {no corrientes (Cobrar COBRAR COBRANZA  |Costode Venta  |corrientes n0 cormientes PAGAR PAGD Inventarios |INVENTARIOS [EXISTENCIAS  |Utiidad neta |Perdida  [PERDIDA |Totalactivo |ROA  |Patrimonio ~ [ROE
1|AMBACARCIA. LTDA. 2030322187 19762182‘96| 2369829 1999916525 102 ) 1767672879 2051519 03628 2013620042 607 50| 3838047797 460 B 1umes 0] 101477981] 728821383) 1530%| 306698092 36,356
CIUDAD DEL AUTO CIAUTO
2|CIA.LTDA. 1447590282 1601475608 0) 1601475608 0% 3% 42000465,31 14543050,73 00148054 1744453171 241 150 260130214 161 0 80649946 0] 805492946|  569619074] 1366%| 34648106 23.25%
AUTOMOTORES DE LA
3[SIERRA SA 13780358,23 1857351584 520111539 AL WA 05§ 621 7154709758 160691806 18538574 17923038, 39 9 986457 1% 50| 215635686, 0] 215635686  5133435) 420%| 232503072 9.21%
AUTOMOTORES CARLOS
4|LARREAT. CIA. LTDA. 674740082 10788136 0) 10788136 0% 318 303125646 3286950,78} 0) 308695078 985 31| 207466976 1560 B B 0] 32104 173073636] 205%|  5046156,17) 7.00%
AUTOS Y SERVICIOS DELA ‘
5{SIERRA AUTOSIERRA SA. 49833083, 520956,13 0) 5299256,13 0 kS 18738545.8 3149004 iyl 3197225 58 61| 130443638 U3 B BG4 0] 28706264 9530481 2.49%| 435967732 5%
6|ANDINAMOTORS SA. 216148065 29097082 0) 29097082 074 86 1064800446 835817.39 1763180% 250809833 7‘56| 48 262174509 149 B 7Ly 0] 26277.89| 115840929] 2.21%|  S57660884] 471%
7|CENTRALCAR SA. 3303033%| 3AT01301 TT0878,1 4317891,11 079 58 230305645 358110305 0) 358110305 643 56| 28577 806 B s o wusse] seosstsu] aam] eeesTte] 90
8|AMBANDINESA. AB4T8942 4578564,55) 2874808 4866045,16 0% gl 1475948124 4521079,14 0) 452107914 3% 110] 22197692 6,65 5 0 18072379 -18072379] 97oaA3646( -L8%h| 322224839 561
VEHICENTRO VEHICULOS Y
ICAMIONES CENTRO SIERRA
9ISA. 2802783061 367676421 0) 37676421 076 ) 1151984813 136097449 188988739 3050861,88 354 102] 23054863 481 | 2691089 0] 26910892| 6677235,30] 403%|  TTI60404] 3488%
AUTOMOTORES CARLOS
PALACIOS EHIJOS CIA.
10|LTDA. 167982519 228020083 0) 228020083 074 89 3BBBBR 20634442 0) 20634442 149 P 43 & 3137 0 3%137] 4856085,24) 06%|  221643929) 151%
11|VEHYSA SA. 1255493 113512 3345637 175671357 071 s s 107949) 0) 107949 1829 2| 108910597 1189 k) IR 0] 20714732 3305008.74) 6.23%| 188466039 10.99%
12MITSUANDINA CIA. LTDA. 3761559 14175723 0) 14175723 03 1063 857145952 33975753 2810287 6267804 13 PR IR 19 186 9263 0l 63| 165841367) 006%|  11435854] 081%
MAYA AUTOS CIA, LTDA. | ‘ ‘
13]MAUTOS 840039.99 9880519 340056,33 132810829 083 569) 122920045 67678266 41000 1086782,66 1,13 318 25050839 491 7 13678824 0] 13678824 236345845) 579%| 81123701 16.86%
14/AUTOELITESA. 3013833 3013833 0) 3013833 10] 30 12064547 B63456,07 0) 66345607 182 198]  529668.06] 23 159 291.%) 0] 249196 1132421,02) 022%|  12491,%6] 19.95%
15|AUTOS BOLOMOLINA SA. 79005382 1959 0) 10959 10 3l TTE503.79 57691152 0) 57891152 13 R 8.00] 3 128972 I s R I
16|KILOMETROMILSA. 5932134 6050273 0) 6050273 0% 37 12501718 46604014 83882457 885428,88 141 %0 %117550] 131] 24 1714728 0 174728 1190742,18) 1499%|  153082,16] 1159%
AUTOMOTORES PEREZ |
17|VACA CIA. LTDA. 1721567 169301811 1259452 20524683 040 97 1754338 46 167698905 11008385 17870229, 0% 37) 80495166 218 165 1040834 0] 1040834 2474412.36) 042%| 64833501 161%
CENTROAUTOMOTRIZ
18]TORO CENAUTOSA. 177,719 147859, 1295907 9| 019 1878 983597171 815812.99 0) 815812,% 121 2] 44090543 20 161, 8768 0l 8768 95552979) 009%|  132092.88) 065%
EQUIPO CAMINERO
19|EQUICAM CIA. LTDA. 1100331 1890298 0) 1890298 05§ 618 563249 631608 0) 691608, 500 72 230664.25) 150 ) 124568, 01 1568 42997181 0.29% 5945,8] -17.98%
COMPARIA
COMERCIALIZADORA DE
AUTOMOTORES AUTOSEPD
2|CIALTDA. 0971448 20032 0) 20032 0% 318 86607,14 1298309 65000 104830, 04 80 983 %29 4 1300466 0] 1300466 386542.14) 336%|  136019.06] 956%
AUTOS CHINAACCPASS CIA.
2{LTDA. 2835 3379987 0) 3379987 069 52) 14093459 15425453 479 15700932 090 A1) 13209564 107 ksl 0 308278 -3008278| 48657651] 65| 30867287 976%
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Cuentas y CUENTASY ROTACION DE Cuentas y CUENTASY  [ROTACIONDE [PERIODO PERIODO
documentos x  |documentos xcobrar [DOCUMENTOS POR|CUENTASPOR  [PROMEDIO DE documentos xpagar {documentos xpagar [DOCUMENTOS  (CUENTASPOR PROMEDIO DE ROTACION DE [PROMEDIO DE UTIDADO
N |NOMBRE Ventas a credito|cobrar correntes ~ {no comintes COBRAR COBRANZA  |Costode Venta  |cormientes 0 comientes PORPAGAR PAGO Inventarios (INVENTARIOS [EXISTENCIAS  |Utilidad neta PERDIDA  {Totalactvo Patrimonio ~ [ROE
1|AMBACARCIA. LTDA. 1501415647 16946992‘01| 683106, 176350982 0% 0| 1628061379 2168566466 117 493179189 653 5| 293301968 55 6] 6A0466L 0] GA0420661] 630962284{ 10.15%)  210740158] 23650,
CIUDAD DELAUTO CIAUTO |
2|CIA.LTDA. 1465401361 18389551,78 0| 18389551,78 080 B 30559669.35 1194994785 BI04 MBLTTAT S 210 171 2018825421 15 28 BRI 0] 781733708  SB97446 JA105136] 22,720
AUTOMOTORES DELA |
3|SIERRA SA 11667556, 1877612742 530751406 2410364148 049 T4 67426228 11157465 200484 1336023 5047 7| 856167846 8 4 128088031 0] 1280880,31] 492316865 2 23105204 552
AUTOMOTORES CARLOS
4|LARREAT. CIA.LTDA. 572308349 60470913 0 B04709.3 0% 3O 301140009 A4%57% 0 44%57% 6,79 5] 24813 1089 kS ST 0] 6883642 L7mgmT 0, A84508098)  142%
AUTOS Y SERVICIOS DELA
5|SIERRA AUTOSIERRA SA. 56729408 5851998 45 0| 5851998 45 097 3l 17763219 547809 4100 457857809 39 9| 28379357, 63 5 B 0 2IB1 13735686 A35929189]  0,46%)
B|ANDINAMOTORS SA. 191510, 5003 41 0| 50043 41 076 ] 1T806% 1829270, 1763180, %| 5L 43 8] 22009457, 105 51 () 155056 471931673 5538512‘41| 028
7|CENTRALCAR SA. 4201485,16 A4 5504763 498371137 0‘85| 0 BB 35634507 0) 356507 13 4 45807009 6,8 5 26364801 26364801 109779896] 2 4809351,2| 548%
B/AMBANDINESA. 39084213 333010 28748061 B268LET 0% B A0 4256916,06 0) 4256916,06 2% 12| 16659395 15 L () 5064321 8350599614 2558691,86] -23,31%)
VEHICENTRO VEHICULOS Y
(CAMIONES CENTRO SIERRA
9ISA. LT 283410371 0| 283410371 0% 3 1379006184 5000021 195888197 2130883 19 55 65 35440834 389 X IR 31530097] 765748943 1218690,98] 25,870
AUTOMOTORES CARLOS
PALACIOSEHIOS CIA.
10]LTDA. 1625371082 U535 0| US55 08 5| 6273266.83 252300843 0) 52300843 209 145 112903782 5,56 B B B3 ST 5L 24886261 144%|
11]VEHYSA SA. 92336642 147986192 16344, 149620618 0,62| 583 7019033,39| 18024832 0) 780248‘32| 9‘00| Qo w33 0 q 0) 904957] 31079132 176861082 -5,37%]
12|MITSUANDINA CIA. LTDA. 19578289 18961049 0 18961049 101 3 2056663,89| 260433 B10287 556966,19| 36) 91 5082 3% L v 1206741 25663058 236985,07] 5LTN
MAYA AUTOS CIA. LTDA.
13MAUTOS 505036,77 53304875 0| 53304875 11 0 201498089 60798046 300000 0798046 22) 16| 28015950 113 B 588 4] - 243000467 87753289 6,21%
14]AUTOELITESA, 61808378 62260546 19713099 81973645 075 an 3087509 591645‘34| 50070657 1094351‘91| Al 130 7233406 419 % () 45712 184865263, -111765‘16| 111,18
15JAUTOS BOLOMOLINA SA. 98320969 97757181 0| aTTs7L81 10 38 43794 56778869 0) 567788‘69| 08 441| TITLEY 601 ) 160853 160853|  1485386.85 147473‘69| 109%
16]KILOMETROMIL SA. A2 575,21 10000 G751 073 %3 162362837 12691856 36882487 100574343 14 243| 1206641.32 13 m 8493 28493 140966846 15503146] 1,83
AUTOMOTORES PEREZ
17|VACA CIA. LTDA. 185,68 15653392 41659583 51312975 016 28 13624782 3780, 11003385 14783% 92 B 56818 A 1% 0 2101619) 1205855, 6935541 -390
CENTRO AUTOMOTRIZ
18]TORO CENAUTO SA. 1355852 ThU5T3 ) 164773 05 m 80176853 50899411 () 508994, 19 A B 25) 183 T802) 16022 75630634 13093757| 057
EQUIPO CAMINERO
19]EQUICAM CIA. LTDA. 1100331 200831 0) 200831 05 654 23066425 85345511 0) 653551, 359 102 23066425 100 ) 0) To7A45)  42085450) 1462024 524%
COMPARIA
(COMERCIALIZADORA DE
AUTOMOTORES AUTOSEPD
N|CIALTDA. 96935,09 17680173 0| 1768073 05 657 |14 9069606} 15713213 23819 00 893 600 1637 0 131906 131905 36367436 4000543 26430,
AUTOS CHINAACCPASS CIA.
(LTDA. 76499 24167908 0 24167908 03 1131 6963346 8567029 54T 8342508 079 &1 7050054 099 ki 1870 16706 3877765) 0| 19755334 0099




ROTACION DE CUENTAS POR COBRAR

o
=

NOMBRE

2018, 2019. % VARIACION _ PROMEDIO _ CATEGORIZACIOMN

10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

21

AMBACAR CIA. LTDA.
CIUDAD DEL AUTO CIAUTO
CIA. LTDA.

AUTOMOTORES DE LA SIERRA
SA

AUTOMOTORES CARLOS
LARREAT. CIA. LTDA.

AUTOS Y SERVICIOS DE LA
SIERRA AUTOSIERRA S.A.

ANDINAMOTORS S.A.

CENTRALCAR S.A.

AMBANDINE S.A.

VEHICENTRO VEHICULOS Y
CAMIONES CENTRO SIERRA
S.A.

AUTOMOTORES CARLOS
PALACIOS E HIJOS CIA. LTDA.

VEHYSAS.A.

MITSUANDINA CIA. LTDA.

MAYA AUTOS CIA. LTDA.
MAUTOS

AUTOELITE S.A.

AUTOS BOLOMOLINAS.A.

KILOMETROMIL S.A.

AUTOMOTORES PEREZ VACA
CIA. LTDA.

CENTRO AUTOMOTRIZ TORO
CENAUTO S.A.

EQUIPO CAMINERO EQUICAM
CIA. LTDA.

COMPANIA
COMERCIALIZADORA DE
AUTOMOTORES AUTOSEPD
CIA.LTDA.

AUTOS CHINAACCPASS CIA.
LTDA.

1,02

0,90

0,58

0,95

0,92

0,76

0,74

0,33

0,63

1,00

0,98

0,19

0,58

0,95

0,69

0,90

0,99

0,66

0,62

1,01

1,12

1,01

0,73

0,50

0,55

0,32

-11,11%

-11,84%

-16,49%

-0,34%

3,09%

3,01%

8,52%

1,42%

30,50%

-10,14%

-13,65%

207,38%

76,49%

-24,60%

0,94%

-25,58%

-60,36%

162,12%

-5,50%

-42,42%

-53,88%

0,96

0,93

0,88

0,67

0,87

0,88

1,00

0,86

0,35

0,57

0,50

ALTO

MEDIO

BAJO

ALTO

ALTO

MEDIO

MEDIO

ALTO

ALTO

MEDIO

BAJO

BAJO

MEDIO

ALTO

ALTO

MEDIO

BAJO

BAJO

BAJO

MEDIO

BAJO

PERCENTIL VALOR

BAJO 0,67
ALTO 0,88

80

CATEGORIZACION FRECUENCIA PORCENTAJE

BAJO 7 33,33%
MEDIO 7 33,33%
ALTO 7 33,33%
TOTAL 21 100%




PERIODO PROMEDIO DE COBRANZA

N5, NOMBRE ) 2018, 2019.,% VARIACION. PROMEDIO.; CATEGORIZACION.

AMBACAR CIA. LTDA. 355 399 12,39% 377 BAJO

CIUDAD DEL AUTO CIAUTO

CIA LTDA 398 452 1357% 425 MEDIO
?:TOMOTORES DELASIERRA 651 a4 19,81% 683 ALTO
, , PERCENTIL VALOR
AUTOMOTORES CARLOS
LARREAT CIA L1DA 378 379 0,26% 379 BAJO BAJO 419
AUTOS Y SERVICIOS DE LA 3 a7 213% a7 BAO ALTO 544
SIERRA AUTOSIERRA S.A. i
ANDINAMOTORS S.A 486 472 -2,88% 479 MEDIO
CENTRALCAR SA. 458 422 7,86% 440 MEDIO
AMBANDINE S.A. 391 385 -153% 388 BAIO
VEHICENTRO VEHICULOS Y . !
CAMIONES CENTRO SIERRA 472 362 -23,31% 217 BAJO
SA
AUTOMOTORES CARLOS
0/
O PALACIOSEHUOSCIA LTDA 188 544 11,25% 517 MEDIO
1 VEHYSASA 504 583 1567% 544 ALTO
2 MITSUANDINA CIA. LTDA. 1093 356 -67,43% 725 ALTO NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
MAYA AUTOS CIA. LTDA. BAJO ! 33%
3 MAUTOS . 569 322 -43,41% 446 MEDIO MEDIO 7 33%
ALTO 7 33%
4 AUTOELITESA. 360 477 32,50% 419 BAIO
TOTAL 21 100%
5 AUTOS BOLOMOLINASA. 361 358 -0,83% 360 BAIO
6 KILOMETROMIL SA. 367 493 34,33% 430 MEDIO
7 ’é:fﬂ"&rOREs PEREZVACA o947 2288 152,26% 1598 ALTO
8 EEETATESSLOMOTRIZ TORO 178 717 -61,82% 1298 ALTO
9 E(IQAU:?DiAM'NERO EQUICAM 615 54 5.83% 636 ALTO
COMPARIA
COMERCIALIZADORA DE ,
0 TOMOTORES AUTOSEPD 378 657 73,81% 518 MEDIO
CIALTDA.
1 AUTOS CHINAACCPASS CIA 522 1131 116,67% 827 ALTO

LTDA.
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ROTACION DE CUENTAS POR PAGAR

N",,NOMBRE ) 2018, 201¢.% VARIACION .PROMEDIO [, CATEGORIZACIOM

AMBACAR CIA. LTDA. 6,07 6,53 7,63% 6,30 ALTO

r 14

CIUDAD DEL AUTO CIAUTO

A LToA 241 2,10 -1257% 2,26 MEDIO
:KTOMOTORES DELASIERRA 3902 5047  2643% 45,19 ALTO
, v PERCENTIL VALOR
AUTOMOTORES CARLOS 985 679 -31,06% 8,32 ALTO
LARREAT. CIA. LTDA. : ' 06% ; BAJO 1,99
AUTOS ¥ SERVICIOS DE LA 586 392 -33,04% 489 MEDIO ALTO 510
SIERRA AUTOSIERRA S.A. k ; k k
ANDINAMOTORS SA. 756 436 -42,38% 5,96 ALTO
CENTRALCAR SA. 643 733 13,94% 6,88 ALTO
AMBANDINE SA. 32 295 -9,71% 311 MEDIO
VEHICENTRO VEHICULOS Y T
CAMIONESCENTROSIERRA 354 556 56,86% 455 MEDIO
SA
AUTOMOTORES CARLOS
0/
O bALACIOSEHNOSCIA LTDA, 148 249 67,00% 199 BAIO
1 VEHYSASA. 1829 9,00 -50,82% 13,64 ALTO
2 MITSUANDINA CIA. LTDA. 137 369  169.92% 2,53 MEDIO
NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
MAYA AUTOS CIA. LTDA.
0
3 MAUTOS 113 222 96,21% 1,68 BAJO BAJO 7 33%
0
4 AUTOELITE SA 182 277 52,20% 2,29 MEDIO MEDIO 7 33%
ALTO 7 33%
5 AUTOS BOLOMOLINAS.A. 134 082 -39,03% 1,08 BAIO TOTAL 21 100%
6 KILOMETROMIL SA. 141 148 4,94% 145 BAIO
7 é:ff#"g: ORESPEREZVACA 098 922  838.80% 5,10 ALTO
CENTRO AUTOMOTRIZ TORO
0/
8 CENATOSA 121 149 23,48% 135 BAIO
9 E(lgAlJffDiAM'NERO EQUICAM 500 353 -20,41% 427 MEDIO
COMPARNIA
COMERCIALIZADORA DE .,
0 AUTOMOTORES AUTOSEPD 044 004 90.92% 0.24 BAIO
CIALTDA.
| AUTOSCHINAACCPASSCIA. (o0 (20 1226% 084 BAIO

LTDA.
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PERIODO PROMEDIO DE PAGOS

N° NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO CATEGORIZACION
1 AMBACAR CIA LTDA. 59 55 -6,78% 57 BAIO
CIUDAD DEL AUTO CIAUTO
0/
2 A oA 150 171 14,00% 161 MEDIO
3 ?:TOMOTORES DELASERRA ¢ ; 22.20% s BAIO
4 AUTOMOTORES CARLOS a7 53 43.24% a5 BAIO PERCENTIL VALOR
LARREAT. CIA LTDA i
, , BAJO 77
AUTOS Y SERVICIOS DE LA 5
®  SIERRAAUTOSIERRA SA. 61 82 50.82% " BAO ALTO 203
6 ANDINAMOTORS SA 48 83 72,92% 66 BAIO
7 CENTRALCARSA 56 49 -12,50% 53 BAIO
8 AMBANDINE SA 110 122 1091% 116 MEDIO
VEHICENTRO VEHICULOS Y . !
9 CAMIONES CENTRO SIERRA 102 65 -36,27% 84 MEDIO
SA
AUTOMOTORES CARLOS
- 0/
10 o ALACIOSEHIOSCIA LTDA 242 145 40,08% 194 MEDIO
11 VEHYSASA 20 40 100,00% 30 BAJO
12 MITSUANDINA CIA LTDA 263 97 -63,12% 180 MEDIO NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 7 33%
13 m%%}ums CIA.LTDA. 318 162 -49,06% 240 ALTO MEDIO 7 33%
ALTO 7 33%
14 AUTOELITESA 198 130 -34,34% 164 MEDIO TOTAL 21 100%
15 AUTOS BOLOMOLINAS.A 269 441 63,94% 355 ALTO
16 KILOMETROMIL SA 255 243 -471% 249 ALTO
AUTOMOTORES PEREZ VACA ,
7 A L1DA 367 39 89,37% 203 ALTO
CENTRO AUTOMOTRIZ TORO
19,069
18 CENAUTOSA 299 242 19,06% o ALTO
EQUIPO CAMINERO EQUICAM )
19 o oA 72 102 41,67% 87 MEDIO
COMPARIA
COMERCIALIZADORA DE .
20 OTORES AUTOSEPD 810 8923  1001,60% 4867 ALTO
CIALTDA.
21 AUTOSCHINAACCPASS CIA 401 457 13.97% 429 ALTO

LTDA.
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ROTACION DE INVENTARIOS

N° NOMBRE 2018 2019 % VARIACION PROMEDIO  CATEGORIZACION
1 AMBACAR CIA. LTDA. 460 555 20,54% 5,08 MEDIO
CIUDAD DEL AUTO CIAUTO
-6.259
2 A LTDA 161 151 6,25% 1,56 BAIO
3 /;;JTOMOTORES DELASIERRA /.0 1gg 858% 756 ALTO
AUTOMOTORES CARLOS
- 0/
4 ARREAT CIA LTDA 15,60 10,89 30,24% 13,24 ALTO
AUTOS Y SERVICIOS DE LA .
5  GIERRA AUTOSIERRA SA 14,37 634 55,86% 10,35 ALTO
6 ANDINAMOTORS SA. 749 7,05 -5,99% 7,27 ALTO
7 CENTRALCAR SA 806 648 -19,53% 7,27 ALTO
8 AMBANDINE SA. 665 753 13,27% 7,09 MEDIO
VEHICENTRO VEHICULOS Y
9 CAMIONES CENTRO SIERRA 481 389 -19,07% 435 MEDIO
SA.
AUTOMOTORES CARLOS
0/
10 paLACiOSE HUOSCIA LTDA. 438 856 26,82% sl MEDIO
11 VEHYSASA. 1189 7,73 -34,97% 9,81 ALTO
12 MITSUANDINA CIA. LTDA. 194 393 102,96% 2,93 BAJO
13 m%?OASUTOS CIA LTDA 491 713 45,23% 6,02 MEDIO
14 AUTOELITE SA 228 419 83,85% 3,23 MEDIO
15 AUTOS BOLOMOLINAS.A. 800 6,01 -24,90% 7,01 MEDIO
16 KILOMETROMIL S.A. 131 132 0,70% 1,32 BAIO
17 ’é:JATﬂ"SIIORES PEREZVACA 518 264 21,03% 2,41 BAJO
CENTRO AUTOMOTRIZ TORO
o
18 (CNAUTO SA. 223 252 12,83% 2,37 BAJO
19 E&U'LP%CAAM'NERO EQUIEAM 1 56 1,00 -33,30% 1,25 BAIO
COMPANIA
COMERCIALIZADORA DE N
20, I TOMOTORES AUTOSEPD 9329 16,37 82,45% 54,83 ALTO
CIALTDA.
21 AUTOS CHINAACCPASS CIA 107 099 742% 103 BAJO

LTDA.

PERCENTIL VALOR

BAJO 2,93

ALTO 7,27
NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 7 33%
MEDIO 7 33%
ALTO 7 33%

TOTAL 21 100%
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PERIODO PROMEDIO DE EXISTENCIAS

N5 NOMBRE 2018 [} 2019 ;% VARIACION. PROMEDIO.| CATEGORIZACION.

AMBACAR CIA. LTDA. 78 65 -16,67% 72 MEDIO

CIUDAD DEL AUTO CIAUTO

~

CIA LTDA 223 238 6,73% 231 ALTO
:;JTOMOTORES DELASIERRA .o " 8.00% - BAIO
AUTOMOTORES CARLOS
L ARREAT A LR, 23 3 43,48% 28 BAIO PERCENTIL VALOR
AUTOS Y SERVICIOS DE LA - ’ 57 . 198.00% “ B0 BAJO 51
SIERRA AUTOSIERRA SA ! ALTO 139
ANDINAMOTORS S.A. 48 51 6,25% 50 BAJO
CENTRALCAR SA. 45 56 24,44% 51 BAJO
AMBANDINE S.A 54 48 11,11% 51 BAJO
VEHICENTRO VEHICULOS Y ! !
CAMIONES CENTRO SIERRA 75 93 24,00% 84 MEDIO
SA
AUTOMOTORES CARLOS
0 b ALACIOS E HIOS CIA. LTDA. 82 65 -20,73% " MEDIO
1 VEHYSASA 30 47 56,67% 39 BAJO
2 MITSUANDINA CIA LTDA. 186 92 -50,54% 139 ALTO
3 mﬁm&ums CIA LTDA. 73 51 -30,14% 62 MEDIO
NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
45579
AUTOELITE SA. 158 86 45,57% 122 MEDIO BAJO 8 38,10%
5 AUTOS BOLOMOLINASA. 45 60 33,33% 53 MEDIO MEDIO 6 28,57%
ALTO 7 33,33%
6 KILOMETROMIL SA. 274 272 -0,73% 273 ALTO
TOTAL 21 100%
AUTOMOTORES PEREZ VACA
7 A LA 165 136 -17,58% 151 ALTO
CENTRO AUTOMOTRIZ TORO
8 CENAUTOSA 161 143 -11,18% 152 ALTO
EQUIPO CAMINERO EQUICAM .
9 G LA 240 360 50,00% 300 ALTO
COMPARNIA
COMERCIALIZADORA DE
0 AUTOMOTORES AUTOSEPD 4 2 450.00% 13 BAIO
CIALTDA
1 AUTOS CHINAACCPASS CIA - a4 8.01% 51 ALTO

LTDA.
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ROA

N°;NOMBRE _ 2018 . 2019 [.,% VARIACION [ PROMEDIO (. CATEGORIZACIOM
1 AMBACAR CIA. LTDA. 15,30% 10,15% -33,64% 13,00% ALTO
2 S:XDG?)QELAUTO CIAUTO 13,66% 13,97% 2,23% 14,00% ALTO
3 SA:TOMOTORES DELASIERRA 4 209 2,60% -38,06% 3,00% ALTO
4 CARUTEEMAO:%F:ESLCTADZLOS 2,05% 0,39% -81,06% 1,00% BAIO
s AUTOSYSERVICIOSDELA oy i seuw  100% B0
6 ANDINAMOTORS S.A. 2,27% -0,33% -114,48% 1,00% BAIO
7 CENTRALCAR SA. 4,47% 2,40% -46,23% 3,00% ALTO
8 AMBANDINE S.A. -1,85% -7,14% -285,66% -4,00% BAIO
VEHICENTRO VEHICULOS Y
9 CAMIONES CENTRO SIERRA 4,03% 4,12% 2,17% 4,00% ALTO
SA
10 gz:ggfg;gﬁfocsﬁkofm " 0,69% 0,57% -17,88% 1,00% BAIO
11 VEHYSASA. 6,23% -3,09% -149,61% 2,00% MEDIO
12 MITSUANDINA CIA. LTDA. 0,06% 4,78% 8454,66% 2,00% MEDIO
13 mﬁ;/:gsumscm. LTDA 5,79% 2,23% -61,41% 4,00% ALTO
14 AUTOELITE SA. 0,22% -6,72% -3154,45% -3,00% BAIO
15 AUTOS BOLOMOLINAS.A. 1,10% 0,11% -90,19% 1,00% BAIO
16 KILOMETROMIL SA. 1,49% 0,20% -86,43% 1,00% BAIO
17 é:ff?g/;rOREs PEREZVACA 0,42% -2,24% -632,62% -1,00% BAIO
18 SEETATJ‘?C’%JLOMOTR'Z TORO 0,09% 0,10% 11,99% 0,00% BAIO
19 E?AuffDiAM'NERO EQuIcAM 0,29% -1,81% -726,45% -1,00% BAIO
COMPARIA
20 iﬁ?gﬁg'ﬁ;&’;&%ﬁgggp[y 3,36% 3,73% 10,87% 4,00% ALTO
CIALTDA.
21 AUTOSCHINAACCPASS CIA -6,59% 0,06% 100,86% -3,00% BAIO

LTDA.
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PERCENTIL VALOR

BAJO 0,01

ALTO 0,03
NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 12 57%
MEDIO 2 10%
ALTO 7 33%

TOTAL 21 100%




ROE

N°;;NOMBRE _ 2018 (.| 2019 [.;% VARIACION . PROMEDIO  CATEGORIZACIOMN
1 AMBACAR CIA LTDA. 3635%  23,65% -34,92% 30,00% ALTO
2 E:XDé?DiELAUTO CIAUTO 23,25%  22,72% -2,28% 23,00% ALTO
3 Q:TOMOTORES DELASIERRA g 2705 5,52% -40,50% 7,00% MEDIO
4 fz’;gé"f:%ﬁs&giws 7,02% 1,42% -79,77% 4,00% MEDIO
s AUTOSYSERVISOSDELA  gry  gag oo 300% B0
6 ANDINAMOTORS S.A. 4,71% -0,28% -105,94% 2,00% BAJO
7 CENTRALCAR SA. 9,09% 5,48% -39,67% 7,00% MEDIO
8 AMBANDINE S.A 561%  -23,31% -315,61% -14,00% BAJO
VEHICENTRO VEHICULOS Y ’
9 CAMIONES CENTRO SIERRA 3488%  2587% -25,81% 30,00% ALTO
SA
10 szf\)chﬂuggﬁfocsﬁiofm A 1,51% 1,44% -4,65% 1,00% BAJO
11 VEHYSASA. 10,99%  -537% -148,86% 3,00% BAJO
12 MITSUANDINA CIA. LTDA. 0,81% 51,74% 6288,04% 26,00% ALTO
13 MQEI:OZUTOSC'A' LTDA. 16,86% 6,21% -63,18% 12,00% MEDIO
14 AUTOELITE SA. 19,95%  111,18% 457,32% 66,00% ALTO
15 AUTOS BOLOMOLINAS.A. 9,00% 1,09% -87,87% 5,00% MEDIO
16 KILOMETROMIL SA. 11,59% 1,83% -84,24% 7,00% MEDIO
17 ’é:fﬂ"&TORES PEREZVACA 1 61% -3,90% -342,64% -1,00% BAJO
18 EEETATESSLOMOTR'Z TORO 0,65% 0,57% -11,93% 1,00% BAJO
19 E?AufToDiAM'NERO EQUICAM  1703%  52.49% 392,69% 17,00% ALTO
COMPARIA
20 iﬁ%ﬁg%&g&%ﬁgg&m 9,56% 26,43% 176,48% 18,00% ALTO
CIALTDA.
21 AUTOSCHINAACCPASS CIA -9,76% 0,09% 100,97% -5,00% BAJO

LTDA.

PERCENTIL VALOR

BAJO 0,03

ALTO 0,17

NIVEL FRECUENCIA PORCENTAJE
BAJO 8 38%
MEDIO 6 29%
ALTO 7 33%

21 100%
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PROMEDIOS DE INDICADORES

ROTACION DE PERIODO ROTACION DE  PERIODO PERIODO
N°  NOMBRE CUENTAS POR PROMEDIO DE CUENTASPOR PROMEDIO DE ROTACION DE PROMEDIO DE
- ~|COBRAR ~|COBRANZA |[~+|PAGAR ~|PAGO ~| INVENTARIO!/ ~ | EXISTENCIAS [~ | ROA ~|ROE

1  AMBACAR CIA. LTDA. 0,96 377 6,30 57 5,08 72 0,13 0,30
2 CIUDAD DEL AUTO CIAUTO CIA. LTDA. 0,85 425 2,26 161 1,56 231 0,14 0,23
3  AUTOMOTORES DE LA SIERRA SA 0,53 683 45,19 8 7,56 48 0,03 0,07
4 AUTOMOTORES CARLOS LARREA T. CIA.

LTDA. 0,95 379 8,32 45 13,24 28 0,01 0,04
5 AUTOS Y SERVICIOS DE LA SIERRA

AUTOSIERRA S.A. 0,95 377 4,89 77 10,35 41 0,01 0,03
6 ANDINAMOTORS S.A. 0,75 479 5,96 66 7,27 50 0,01 0,02
7  CENTRALCAR S.A. 0,82 440 6,88 53 7,27 51 0,03 0,07
8  AMBANDINE S.A. 0,93 388 3,11 116 7,09 51 -0,04 -0,14
9 VEHICENTRO VEHICULOS Y CAMIONES

CENTRO SIERRA S.A. 0,88 417 4,55 84 4,35 84 0,04 0,30
10 AUTOMOTORES CARLOS PALACIOS E

HIJOS CIA. LTDA. 0,70 517 1,99 194 4,97 74 0,01 0,01
11 VEHYSAS.A. 0,67 544 13,64 30 9,81 39 0,02 0,03
12 MITSUANDINA CIA. LTDA. 0,67 725 2,53 180 2,93 139 0,02 0,26
13 MAYA AUTOS CIA. LTDA. MAUTOS 0,87 446 1,68 240 6,02 62 0,04 0,12
14 AUTOELITE S.A. 0,88 419 2,29 164 3,23 122 -0,03 0,66
15 AUTOS BOLOMOLINA S.A. 1,00 360 1,08 355 7,01 53 0,01 0,05
16 KILOMETROMIL S.A. 0,86 430 1,45 249 1,32 273 0,01 0,07
17 AUTOMOTORES PEREZ VACA CIA. LTDA. 0,28 1598 5,10 203 2,41 151 -0,01 -0,01
18 CENTRO AUTOMOTRIZ TORO CENAUTO

S.A. 0,35 1298 1,35 271 2,37 152 0,00 0,01
19 EQUIPO CAMINERO EQUICAM CIA. LTDA. 057 636 427 87 125 300 001 0.17
20 COMPANIA COMERCIALIZADORA DE

AUTOMOTORES AUTOSEPD CIA.LTDA. 0,75 518 0,24 4867 54,83 13 0,04 0,18
21 AUTOS CHINAACCPASS CIA. LTDA. 0,50 827 0,84 429 1,03 351 -0,03 -0,05
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